
GIAO KẾT HỢP ĐỒNG 

Công ty cung ứng trang thiết bị văn phòng A gửi 

một đơn đặt hàng gồm 1000 tủ đựng hồ sơ đến 

Công ty sản xuất B. Công ty B đáp ứng bằng cách 

chuyên chở số hàng này đến cho Công ty A và 

sau đó gửi lại một giấy yêu cầu thanh toán. Ngoài 

việc nêu rõ số lượng và giá cả hàng hóa, biên lai 

này còn quy định rằng, sau 30 ngày kể từ ngày lập 

biên lai này công ty A phải trả 18% lãi suất hàng 

năm cho số tiền còn thiếu. 

Giữa hai bên đã có hợp đồng? 
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GIAO KẾT HỢP ĐỒNG 

1 C«ng ty cña VN sang Anh ®µm ph¸n ký kÕt H§, 

®· thèng nhÊt c¸c ®iÒu kho¶n ngo¹i trõ ®iÒu 

kho¶n thanh to¸n. C«ng ty VN ®Ò nghÞ thanh to¸n 

b»ng L/C tr¶ chËm, C«ng ty cña Anh ®Ò nghÞ thanh 

to¸n b»ng L/C tr¶ ngay. Bªn VN trë vÒ níc. 5 ngµy 

sau C«ng ty cña Anh ®iÖn sang ®ång ý thanh to¸n 

b»ng L/C tr¶ chËm. 

 Hái: C«ng ty VN cã bÞ rµng buéc kh«ng? T¹i 

sao?  
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GIAO KẾT HỢP ĐỒNG – TH 3 

Peter nh×n thÊy 1 bandzon nh sau trªn cöa kÝnh 1 

cöa hµng ”gi¸ ®Æc biÖt cña ngµy h«m nay, ®Üa 

nh¹c M.J lµ 2,99 USD/chiÕc”. Peter vµo cöa hµng 

vµ ®Ò nghÞ mua 5 chiÕc. Ngêi b¸n nãi r»ng : Tæng 

céng la 64.95 USD. Peter chØ cho ngêi b¸n thÊy 

th«ng b¸o ë cöa sæ, ngêi b¸n nãi r»ng ngêi gióp 

viÖc cña m×nh nhÇm lÉn, gi¸ hµng lµ 12.99 

USD/chiÕc cha kh«ng ph¶i 2.99 USD/chiÕc.  

Ngêi b¸n cã chÞu tr¸ch nhiÖm kh«ng, cã rµng 

buéc Peter kh«ng ?  
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GIAO KẾT HỢP ĐỒNG – TH 4 

Ngµy 1/3/2006 C«ng ty McLean (M) chµo hµng cho C«ng ty 

Stevenson (S) sÏ b¸n 3000MT s¾t, gi¸ 40 b¶ng/MT, thanh to¸n 

L/C tr¶ ngay vµ quyÕt ®Þnh thêi h¹n hiÖu lùc cña chµo hµng ®Õn 

hÕt 15/3/2006. Bªn S ®¸nh bøc ®iÖn vµo s¸ng 15/3/2006 víi 

néi dung : Theo gi¸ 40 b¶ng/MT, cã thÓ thanh to¸n trong 2 

th¸ng kh«ng ?. Chê m·i ®Õn 1h35 tra 15/3/2006 vÉn cha ®îc 

phÝa M tr¶ lêi. Vµo lóc 1h45 cïng ngµy bªn S ®· ®¸nh ®iÖn: 

ChÊp nhËn L/C tr¶ ngay, 3000 MT s¾t, gi¸ 40 b¶ng/MT nhng M 

cho lµ S chµo hµng ngîc vµo s¸ng 15/3/2006 khiÕn chµo hµng 

mÊt hiÖu lùc vµ ®· b¸n sè hµng ®ã cho c«ng ty kh¸c.  

Ai ®óng, Ai sai? 
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ĐIỀU KHOẢN HỢP ĐỒNG – PC2 
Nguyªn ®¬n: C«ng ty Balan                   BÞ ®¬n: DN ViÖt Nam 

 

Nguyªn ®¬n ký H§ mua cña bÞ ®¬n 12MT chÌ ®en lo¹i D vµ 10 MT chÌ ®en lo¹i PS 

theo ®iÒu kiÖn FOB H¶i phßng. H§ cã quy ®Þnh phÈm chÊt hµng nh sau: 

Thuû phÇn tèi ®a: 9%         Tro tèi ®a: 6,5%          T¹p chÊt tèi ®a: 0,3% 

KiÓm tra phÈm chÊt ®îc tiÕn hµnh ë c¶ng bèc do Vinacontrol lµm. 

Thùc hiÖn H§, sau khi chuÈn bÞ hµng xong, bÞ ®¬n ®· mêi Vina ®Õn kiÓm tra phÈm 

chÊt l« hµng vµ cÊp GCNPC trong ®ã kÕt luËn chung lµ chÌ phï hîp víi H§. 

Hµng ®îc dì t¹i c¶ng ®Õn, sau 5 th¸ng khi dì hµng, nguyªn ®¬n mêi SGS Ba Lan 

gi¸m ®Þnh l« chÌ, kÕt luËn: 

Thñy phÇn 8%; T¹p chÊt chøa s¾t tõ tÝnh 6,05%; Tro kh«ng tan trong níc 11,14% 

V× thÕ l« hµng ®· kh«ng ®îc phÐp nhËp vµo Ba Lan. §Ó chøng minh ®iÒu nµy 

nguyªn ®¬n ®· dÉn c¸c chøng tõ sau: BB kiÓm tra l« chÌ cña tr¹m vÖ sinh dÞch tÔ 

tØnh Gdynia; BBG§ phÈm chÊt cña SGS Ba Lan; QuyÕt ®Þnh kh«ng cho nhËp khÈu l« 

chÌ cña Thanh tra Nhµ níc vÒ vÖ sinh. 

BÞ ®¬n kh«ng chÊp nhËn. Nguyªn ®¬n ®· khëi kiÖn ra träng tµi vµ ®ßi c¸c thiÖt h¹i 

ph¸t sinh. 

 

Yªu cÇu: Víi t c¸ch LuËt s bªn nguyªn, Anh (chi) gi¶i quyÕt thÕ nµo trong t×nh 

huèng nµy?  
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Hợp đồng mua hàng qua mạng 
Một công ty Việt Nam mới đây đã bị lừa mất gần 400 triệu đồng trong một giao dịch 

mua bán quốc tế qua mạng Internet. 

Làm quen 
Cuối năm 2004, đang lang thang trên mạng Internet, người của công ty A, một đơn 

vị chuyên ngành xây dựng và thương mại tại Tp.HCM, mừng như bắt được vàng khi 

phát hiện có công ty chào bán cột chống giàn dáo đã qua sử dụng với giá chỉ từ 5-7 

Đôla Mỹ/cột chống.  

 

Bên bán ở tận Seoul, Hàn Quốc, nhưng họ cung cấp đầy đủ thông tin về địa chỉ trụ 

sở, số điện thoại, số fax và đặc biệt có một cái tên vừa nghe đã cảm thấy yên tâm: 

Công ty TNHH Hyundai Metal (1-154 Seorindong, KPO Box 558, Chongrogu, 

Seoul).  

 

Sau khi liên lạc với đối tác và kiểm tra các thông tin đúng như lời quảng cáo, công ty 

A vội vàng ký ngay đơn đặt hàng. Tuy nhiên, do mới quen biết nên trong đợt đầu 

công ty cũng thận trọng chỉ đặt mua số hàng trị giá 5.000 Đôla Mỹ và yêu cầu được 

thanh toán qua L/C.  

Tiền trao cháo múc, chỉ sau vài ngày thanh toán, công ty A đã nhận được vận đơn 

của Công ty Hyundai Metal gửi với số hàng đúng như hai bên đã ký hợp đồng.  
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Hợp đồng mua hàng qua mạng 

Sập bẫy 
Lô hàng thuận buồm xuôi gió đầu tiên khiến cho công ty A hoan hỉ. Công ty quyết 

định đặt mua lô hàng lớn hơn, trị giá đến 31.257 Đôla Mỹ. Để bớt rắc rối cũng như 

tỏ lòng tin tưởng lẫn nhau, hai bên thỏa thuận bỏ luôn thủ tục thanh toán qua L/C 

như đợt trước đã làm. Bên mua trả thẳng tiền, bên bán chuyển hàng sang, giản tiện 

vô cùng.  

 

Bằng cách đó, đợt đầu trong thương vụ, công ty A đã nhận được số hàng trị giá 

6.200 Đôla Mỹ. Lòng tin nhân lên gấp bội. Đúng lúc này, Công ty Hyundai Metal liên 

lạc với công ty A than thở rằng họ đang gặp khó khăn về tài chính, nếu không ứng 

hết tiền trước thì sẽ khó mà cung cấp đủ hàng. Chẳng một chút nghi ngờ, công ty A 

chấp nhận chuyển toàn bộ số tiền còn lại trong hợp đồng sang cho đối tác.  

 

Một tháng, hai tháng, rồi ba tháng... trôi qua, số hàng đặt mua cũng như đối tác ở 

Hàn Quốc đều mất tăm. Công ty A tìm mọi cách liên lạc nhưng đều không có kết 

quả, coi như mất trắng số tiền 25.057 Đôla Mỹ (tương đương gần 400 triệu đồng). 

 

SAI LẦM Ở ĐÂU?????  
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