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CHƯƠNG 2
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CHƯƠNG 2
Tài liệu tham khảo
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CHƯƠNG 2
Tài liệu tham khảo
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CHƯƠNG 2
Kết cấu chương:
I. Tổng quan về hợp đồng kinh doanh quốc tế
1 Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế
1 Nguyên tắc giao kết hợp đồng1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng
2. Đề nghị giao kết hợp đồng

ấ ề ế ồ3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết hợp đồng kinh4. ột số vấn đề cần lưu ý khi giao kết hợp đồng kinh
doanh quốc tế
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CHƯƠNG 2
Kết cấu chương (t.):
III. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh quốc tế
và vấn đề hợp đồng vô hiệuvà vấn đề hợp đồng vô hiệu
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng

ồ2. Hợp đồng vô hiệu và hậu quả pháp lý
IV. Thực hiện hợp đồng kinh doanh quốc tếự ệ ợp g q
1. Nguyên tắc thực hiện hợp đồng
2 N hĩ ủ á bê2. Nghĩa vụ của các bên
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng
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CHƯƠNG 2
Kết cấu chương (t.):
V. Hợp đồng điện tử
1 Hợp đồng điện tử1. Hợp đồng điện tử
2. Một số vấn đề pháp lý cần lưu ý về hợp đồng điện tử
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CHƯƠNG 2
I. Tổng quan về hợp đồng kinh doanh quốc tế
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế
Khái niệm về hợp đồng:Khái niệm về hợp đồng:
Đ388 BLDS 2005

+ Thỏa thuận : Đ402 BLDS 2005
+ Các bên : Đ14-Đ23 Đ84-Đ105 BLDS 2005+ Các bên : Đ14 Đ23, Đ84 Đ105 BLDS 2005
+ N ghĩa vụ : Đ280 BLDS 2005

ồGiá trị pháp lý của hợp đồng?
Đ4 BLDS 2005S 005
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)

Hình thức của hợp đồng?
Đ401 BLDS 2005Đ401 BLDS 2005
- Văn bản
- Lời nói
- Hành vi cụ thểHành vi cụ thể
N ội dung của hợp đồng?

Đ402 BLDS 2005
Phân loại hợp đồng?â oạ ợp đồ g?
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)

Phân loại hợp đồng?
Hợp đồng thương mại và hợp đồng dân sự- Hợp đồng thương mại và hợp đồng dân sự

-Hợp đồng đơn vụ và hợp đồng song vụ (Đ406 BLDS
2005)
- Hợp đồng hai bên hợp đồng nhiều bênHợp đồng hai bên, hợp đồng nhiều bên
- Hợp đồng nội, hợp đồng ngoại
…
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)

Vai trò hợp đồng?
Là cơ sở quan trọng nhất làm phát sinh nghĩa vụ pháp-Là cơ sở quan trọng nhất làm phát sinh nghĩa vụ pháp

lý giữa các chủ thể
-Là phương tiện chủ yếu và cơ bản để thiết lập các mối
quan hệ pháp lýquan hệ pháp lý
-Là phương tiện để kiểm soát và quản lý rủi ro
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
Hợp đồng kinh doanh quốc tế?
Là thỏ th ậ iữ á bê ề iệ á lậ thLà sự thỏa thuận giữa các bên về việc xác lập, thay
đổi hoặc chấm dứt quyền và nghĩa vụ đối với nhau

ố ếtrong các hoạt động kinh doanh quốc tế
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
Hợp đồng kinh doanh quốc tế và hợp đồng thương mại
quốc tế?quốc tế?
- Hai thuật ngữ này được sử dụng với nghĩa như nhau
- Thuật ngữ HĐTMQT được sử dụng rộng rãi hơn
(international commercial contracts)(international commercial contracts)
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
Đặc điểm của hợp đồng kinh doanh quốc tế?

- Về chủ thểVề chủ thể
- Về hình thức

ề đ h- Về mục đích
- Về đối tượng của hợp đồngợ g ợp g
- Về đồng tiền thanh toán

Về luật điều chỉnh hợp đồng- Về luật điều chỉnh hợp đồng
- Về cơ quan giải quyết tranh chấp
- Về ngôn ngữ hợp đồng
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
VD
N gười XK: N BN gười XK: N B
N gười N K: VN
HĐ mua bán ôtô
N ời N K VN khô t ả tiềN gười N K VN không trả tiền
N gười XK phải làm gì?g p g
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
VD
N B: ARGUS BỉN B: ARGUS - Bỉ
N M: OPTICOS – Việt N am
HĐ cung ứng các thiết bị kính mắt
Hà hó i hỏHàng hóa sai hỏng
OPTICOS kiện ARGUS tại tòa án Pháp?ệ ạ p
Tòa án Pháp có thNm quyền xét xử không?
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
Phân loại hợp đồng kinh doanh quốc tế:

Că ứ à tí h hất ủ h t độ KDQT- Căn cứ vào tính chất của hoạt động KDQT:
+ Hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tếp g g q
+ Hợp đồng cung ứng dịch vụ quốc tế

H đồ đầ ố ế+ Hợp đồng đầu tư quốc tế
+ Các hợp đồng quốc tế liên quan đến quyền sở hữu tríợp g q q q y
tuệ
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CHƯƠNG 2
1. Khái niệm chung về hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
Phân loại hợp đồng kinh doanh quốc tế:
Că ứ thời h th hiệ h đồ- Căn cứ thời hạn thực hiện hợp đồng:

+ Hợp đồng ngắn hạnp g g
+ Hợp đồng trung hạn

H đồ dài h+ Hợp đồng dài hạn
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CHƯƠNG 2
I. Tổng quan về hợp đồng kinh doanh quốc tế
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
Đặt ấ đềĐặt vấn đề
Hợp đồng kinh doanh quốc tế có hiệu lực sẽ trở thành

luật đối với các bên tham gia giao kết
N ếu xảy ra tranh chấp về một vấn đề nào đó đãN ếu xảy ra tranh chấp về một vấn đề nào đó đã
được thỏa thuận rõ trong hợp đồng thì dựa vào hợp
đồ để iải ếđồng để giải quyết
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CHƯƠNG 2
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
Đặt vấn đề (t.)
N ế ả t h hấ ề ột ấ đề à đó hN ếu xảy ra tranh chấp về một vấn đề nào đó chưa
được thỏa thuận hoặc được thỏa thuận nhưng chưa

ồ ồrõ ràng trong hợp đồng thì phải tìm từ nguồn luật
điều chỉnh hợp đồng các quy định có liên quan đểợp g q y ị q
giải quyết
Mối q an hệ giữa hợp đồng à l ật điề chỉnh hợpMối quan hệ giữa hợp đồng và luật điều chỉnh hợp
đồng?
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CHƯƠNG 2
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
a. Điều ước quốc tế về thương mại

Khái iệ- Khái niệm:
ĐƯQT về thương mại là sự thỏa thuận bằng văn bảnQ g ạ ự ậ g

giữa các chủ thể của công pháp quốc tế, mà trước
hết và chủ yếu là giữa các quốc gia trên cơ sở bìnhhết và chủ yếu là giữa các quốc gia trên cơ sở bình
đẳng và tự nguyện, nhằm ấn định, thay đổi hoặc
chấm dứt q ền à nghĩa của các bên trongchấm dứt quyền và nghĩa vụ của các bên trong
quan hệ thương mại quốc tế
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CHƯƠNG 2
a. Điều ước quốc tế về thương mại (t.)q g ( )
- Phân loại:

D à ội dDựa vào nội dung:
+ ĐƯQT điều chỉnh chính sách thương mại: HiệpQ g ạ ệp
định thương mại Việt N am – Hoa Kỳ, Hiệp định
GATS/WTOGATS/WTO…
+ ĐƯQT trực tiếp điều chỉnh hợp đồng thương

ềmại: Công ước Viên 1980 về mua bán hàng hóa
quốc tếq
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CHƯƠNG 2
a. Điều ước quốc tế về thương mại (t.)q g ( )
- Trường hợp áp dụng:

Th thỏ th ậ ủ á bê+ Theo sự thỏa thuận của các bên
+ Theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyết tranhự ự ọ q g q y
chấp

Cách áp dụng- Cách áp dụng
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CHƯƠNG 2
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
b. Luật quốc gia

Khái iệ- Khái niệm
- Trường hợp áp dụngg ợp p ụ g

+ Theo sự thỏa thuận của các bên
Th l h ủ iải ế h+ Theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyết tranh

chấp
+ Theo ĐƯQT về thương mại mà các bên thỏa
thuận hoặc theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyếtthuận hoặc theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyết
tranh chấp áp dụng cho hợp đồng dẫn chiếu tới
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CHƯƠNG 2
b. Luật quốc gia (t.)q g ( )
- Cách áp dụng

+ Á d l ật h ê à h là l ật t tiế điề+ Áp dụng luật chuyên ngành là luật trực tiếp điều
chỉnh quan hệ hợp đồng
+ Khi không có luật chuyên ngành hay luật chuyên
ngành không điều chỉnh đầy đủ các quan hệ hợpngành không điều chỉnh đầy đủ các quan hệ hợp
đồng giữa các bên thì áp dụng luật chung hoạt
độ ki h d h ố tếđộng kinh doanh quốc tế
+ Khi đã xác định được ngành luật áp dụng thì ápg p g p
dụng cả văn bản luật và văn bản dưới luật
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CHƯƠNG 2
2. Nguồn luật điều chỉnh hợp đồng kinh doanh quốc tế
c. Tập quán quốc tế về thương mại

Khái iệ- Khái niệm:
TQQT về thương mại là những thói quen thương mạiQQ g ạ g q g ạ

được lặp đi, lặp lại trong một thời gian dài, được
nhiều nước công nhận và áp dụng rộng rãi trongnhiều nước công nhận và áp dụng rộng rãi trong
những hoạt động thương mại nhất định.
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CHƯƠNG 2
c. Tập quán quốc tế về thương mại (t.)p q q g ( )

Điều kiện để một thói quen thương mại được thừa
nhận là TQQT về thương mại:nhận là TQQT về thương mại:

- Là một thói quen phổ biến, được áp dụng thường
ấ ổxuyên và có tính chất ổn định

- Là thói quen duy nhất về từng vấn đề ở từng địa- Là thói quen duy nhất về từng vấn đề, ở từng địa
phương, từng quốc gia hay trong từng khu vực

ể- Là một thói quen có nội dung cụ thể, rõ ràng mà dựa
vào đó, người ta có thể xác định được quyền và nghĩag q y g
vụ của các bên
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CHƯƠNG 2
c. Tập quán quốc tế về thương mại (.t)p q q g ( )
- Phân loại

D à ội d ủ TQQT ề th iDựa vào nội dung của TQQT về thương mại:
+ TQQT về thương mại có tính chất nguyên tắc:QQ g g y
được hình thành trên cơ sở của nguyên tắc tôn
trọng chủ quyền quốc gia và bình đẳng giữa cáctrọng chủ quyền quốc gia và bình đẳng giữa các
dân tộc

TQQT ề h i ó í h hấ hể b+ TQQT về thương mại có tính chất cụ thể bao
gồm TQQT về thương mại chung, TQQT về
thương mại khu vực
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CHƯƠNG 2

c. Tập quán quốc tế về thương mại (.t)
- Trường hợp áp dụng

+ Theo sự thỏa thuận của các bên+ Theo sự thỏa thuận của các bên
+ Theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyết tranh
chấp
+ Theo ĐƯQT về thương mại mà các bên thỏa+ Theo ĐƯQT về thương mại mà các bên thỏa
thuận hoặc theo sự lựa chọn của cơ quan giải quyết

h hấ á d h h đồ dẫ hiế ớitranh chấp áp dụng cho hợp đồng dẫn chiếu tới
- Cách áp dụngp ụ g
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tếợp g q
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng
N ê tắ t d h đồ- N guyên tắc tự do hợp đồng

- N guyên tắc tự nguyệng y ự g yệ
- N guyên tắc bình đẳng
N ắ hi hí à h- N guyên tắc thiện chí và trung thực

- N guyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trong hoạtN guyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trong hoạt
động thương mại
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tếợp g q
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng
N ê ắ d h đồa. Nguyên tắc tự do hợp đồng

- Điều 11 LTM 2005
- Điều 4 BLDS 2005

iề- Điều 1.1 PICC 2004
N ội dung của nguyên tắc:N ội dung của nguyên tắc:
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CHƯƠNG 2
a. Nguyên tắc tự do hợp đồng (t.)g y p g ( )

Một số hạn chế (tự do trong khuôn khổ):
Độ ề hà ớ t ột ố lĩ h ì- Độc quyền nhà nước trong một số lĩnh vực vì

lợi ích công cộng
- Các quy phạm bắt buộc của pháp luật là các hạn
chế của nguyên tắc tự do hợp đồng (các bên khôngchế của nguyên tắc tự do hợp đồng (các bên không
thể thỏa thuận khác)
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CHƯƠNG 2
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng (t.)g y g ợp g
b. Nguyên tắc tự nguyện
Điề 11 LTM 2005- Điều 11 LTM 2005

- Điều 4 BLDS 2005
N ội dung của nguyên tắc:
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CHƯƠNG 2
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng (t.)g y g ợp g
c. Nguyên tắc bình đẳng
Điề 5 BLDS 2005- Điều 5 BLDS 2005

- Điều 10 LTM 2005
Bảo vệ bên yếu thế trong hợp đồng (đạo đức hợp

đồng)đồng)
+ Các điều khoản lạm dụng
+ Các điều khoản hạn chế trách nhiệm cho 1 bên
+ Cá điề kh ả đị h ột l i í h thái á+ Các điều khoản quy định một lợi ích thái quá

cho 1 bên
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CHƯƠNG 2
c. Nguyên tắc bình đẳng (t.)g y g ( )
Các điều khoản lạm dụng
Điề kh ả đị h thời h á ắ để thô bá- Điều khoản quy định thời hạn quá ngắn để thông báo

khiếm khuyết hàng hóa
- Điều khoản phạt với mức phạt quá cao cho một bên
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CHƯƠNG 2
c. Nguyên tắc bình đẳng (t.)g y g ( )
Các điều khoản hạn chế trách nhiệm cho 1 bên

“N hà ả ất đ iễ tất ả á thiệt h i hi ật- “N hà sản xuất được miễn tất cả các thiệt hại phi vật
chất do sản phNm của mình gây ra”
- “Trong mọi trường hợp, trách nhiệm của nhà sản
xuất không vượt quá 30 000 USD”xuất không vượt quá 30.000 USD
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CHƯƠNG 2
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng (t.)g y g ợp g
d. Nguyên tắc thiện chí và trung thực
Điề 6 BLDS 2005- Điều 6 BLDS 2005

- Điều 1.7 PICC 2004
N ội dung của nguyên tắc:
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CHƯƠNG 2
d. Nguyên tắc thiện chí và trung thực (t.)g y g ( )
A cho B một thời hạn là 48 giờ để chấp nhận đề nghị
giao kết hợp đồng B quyết định chấp nhận chỉ ít lâugiao kết hợp đồng. B quyết định chấp nhận chỉ ít lâu
trước khi hết thời hạn nhưng B không thể liên lạc được
ới A ì là à ối ầ á f ă hòvới A vì là ngày cuối tuần, máy fax trong văn phòng

của A không hoạt động và cũng không có một máy trả
lời điện thoại tự động nào để nhận tin nhắn. Vào ngày
thứ 2 tuần sau A từ chối lời chấp nhận của B. Hànhthứ 2 tuần sau A từ chối lời chấp nhận của B. Hành
động của A có đi ngược với những yêu cầu về thiện
chí và trung thực không?chí và trung thực không?
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CHƯƠNG 2
d. Nguyên tắc thiện chí và trung thực (t.)
Trong một hợp đồng mua bán thiết bị công nghệ cao,Trong một hợp đồng mua bán thiết bị công nghệ cao,
người mua sẽ mất quyền được bồi thường về khuyết tật
của hàng hóa nếu không thông báo cho người bán tìnhg g g g
trạng chính xác của khuyết tật ngay khi phát hiện hoặc lẽ
ra phải phát hiện ra khuyết tật đó. Sau khi vận hành thiếtp p ệ y ậ ậ
bị, người mua A phát hiện ra một khuyết tật của thiết bị
nhưng trong thông báo gửi cho B (người cung cấp thiết bị)

ề ếlại nêu những chỉ dẫn sai về tình trạng của khuyết tật. B
cho rằng A mất quyền viện dẫn khuyết tật. Hành động của

ầ ềB có đi ngược với những yêu cầu về thiện chí và trung
thực không?
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CHƯƠNG 2
d. Nguyên tắc thiện chí và trung thực (t.)
Do gặp phải những khó khăn với nhà cung cấp của mình,Do gặp phải những khó khăn với nhà cung cấp của mình,
A không có khả năng thực hiện việc giao hàng cho B
trong thời hạn quy định trong hợp đồng. Hợp đồng có ấng ạ q y ị g ợp g ợp g
định khoản tiền phạt trong trường hợp giao hàng chậm.
Sau khi biết về những khó khăn của A, B nói rằng khôngg , g g
đòi hỏi A phải tuân thủ nghiêm ngặt lịch trình giao hàng.
Một năm sau, công việc kinh doanh của B bị ảnh hưởng

ếbởi các chuyến hàng giao chậm của A. Tuy nhiên, B tìm
cách đòi các khoản tiền phạt cho những chậm trễ này và

ầyêu cầu A trong tương lai phải tuân thủ chặt chẽ lịch trình
các chuyến giao hàng.
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CHƯƠNG 2
1. Nguyên tắc giao kết hợp đồng (t.)g y g ợp g
e. Nguyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trong
hoạt động thương mạihoạt động thương mại
- Điều 12, Điều 13 LTM 2005
- Điều 1.9 PICC 2004
N ội dung của nguyên tắcN ội dung của nguyên tắc
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CHƯƠNG 2
e. Nguyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trongg y p ụ g ập q q g
hoạt động thương mại (t.)
A đã ừ hấ hậ khiế i ủ B ề SL à CLA đã từng chấp nhận khiếu nại của B về SL và CL
hàng hóa gửi đến trong vòng 2 tuần sau khi giao hàng.g g g g g g
Trong lần GD này, A đã cho rằng khiếu nại của B về
bao bì của hàng hóa trong vòng 2 tuần là quá muộn Abao bì của hàng hóa trong vòng 2 tuần là quá muộn. A
có vi phạm có N T áp dụng thói quen trong hoạt động
TM hay không?
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CHƯƠNG 2
e. Nguyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trongg y p g p q q g
hoạt động thương mại (t.)
A nhân viên địa ốc viện dẫn một tập quán chuyênA – nhân viên địa ốc – viện dẫn một tập quán chuyên
môn của nước mình với B – khách hàng nước ngoài. B
ó bị à b ộ bởi ậ á à khô ?có bị ràng buộc bởi tập quán này không?
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CHƯƠNG 2
e. Nguyên tắc áp dụng tập quán và thói quen trongg y p g p q q g
hoạt động thương mại (t.)
A đại lý bán hàng ở nước X nhận được yêu cầu củaA – đại lý bán hàng ở nước X – nhận được yêu cầu của
B – một trong những khách hàng của mình ở nước Y
đòi đ h ở hiế khấ 10% ê kh ả iề h hđòi được hưởng chiết khấu 10% trên khoản tiền thanh
toán bằng tiền mặt, là một tập quán được thừa nhận ở
nước B. A có bị ràng buộc bởi tập quán này không?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
2. Đề nghị giao kết hợp đồng
Khái iệa. Khái niệm

- Điều 390 BLDS 2005
- Điều 14 CƯ Viên 1980
Điề 2 1 2 PICC 2004- Điều 2.1.2. PICC 2004
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CHƯƠNG 2
2. Đề nghị giao kết hợp đồng (t.)
b. Đặc điểm của đề nghị giao kết hợp đồng
Thể hiệ õ ý đị h i kết h đồ N ội d-Thể hiện rõ ý định giao kết hợp đồng N ội dung

của đề nghị giao kết hợp đồng phải rõ ràng, đủ chính
áxác

-Thể hiện ý chí của bên đưa ra đề nghị bị ràng buộcệ ý g ị ị g ộ
khi đề nghị giao kết hợp đồng được chấp nhận
Được gửi đến 1 hoặc 1 số người xác định cụ thể- Được gửi đến 1 hoặc 1 số người xác định cụ thể

Phân biệt đề nghị giao kế hợp đồng với lời mời đưa
ề ế ồra đề nghị giao kết hợp đồng, quảng cáo...
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CHƯƠNG 2
b. Đặc điểm của đề nghị giao kết hợp đồng (t.)g g p g ( )
A-một cơ quan nhà nước thông báo mời thầu lắp đặt

l ới điệ th i ớimạng lưới điện thoại mới
TH1: A yêu cầu các nhà thầu xây dựng phương án kỹy y ự g p g ỹ
thuật và tài chính của dự án
TH2: A quy định cụ thể phương án kỹ thuật và nêu rõTH2: A quy định cụ thể phương án kỹ thuật và nêu rõ
sẽ chấp nhận hồ sơ dự thầu đáp ứng được các yêu cầu
k h ậ ới iá hấ hấkỹ thuật với giá thấp nhất
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CHƯƠNG 2
2. Đề nghị giao kết hợp đồng (t.)g ị g ợp g
c. Thời hạn hiệu lực của ĐNGKHĐ
Đ đị h t ĐN GKHĐ- Được quy định trong ĐN GKHĐ

“Đề nghị giao kết hợp đồng có hiệu lực đến ngàyg ị g ợp g ệ ự g y
30/9/2011”

“Đề nghị giao kết hợp đồng có hiệu lực trong“Đề nghị giao kết hợp đồng có hiệu lực trong
vòng 30 ngày kể từ ngày ký phát”
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CHƯƠNG 2
c. Thời hạn hiệu lực của ĐNGKHĐ (t.)( )
-Thời điểm bắt đầu có hiệu lực của ĐN GKHĐ

+ Do bên đề nghị ấn định
+ N ếu bên đề nghị không ấn định thì đề nghị+ N ếu bên đề nghị không ấn định thì đề nghị

giao kết hợp đồng có hiệu lực kể từ khi bên được đề
hị hậ đ đề hị đónghị nhận được đề nghị đó.
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CHƯƠNG 2
c. Thời hạn hiệu lực của ĐNGKHĐ (t.)( )
- Thời điểm kết thúc hiệu lực của ĐN GKHĐ

+ Bên được đề nghị giao kết hợp đồng từ chối+ Bên được đề nghị giao kết hợp đồng từ chối
+ Hết thời hạn hiệu lực được quy định trong

ĐN GKHĐ
+ Thông báo về thay đổi ĐN GKHĐ có hiệu lực+ Thông báo về thay đổi ĐN GKHĐ có hiệu lực
+ Thông báo về rút lại ĐN GKHĐ có hiệu lực

Thô bá ề hủ bỏ ĐN GKHĐ ó hiệ l+ Thông báo về hủy bỏ ĐN GKHĐ có hiệu lực
+ Theo thoả thuận của các bên trong thời hạn chờậ g ạ

bên được đề nghị trả lời.
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CHƯƠNG 2
2. Đề nghị giao kết hợp đồng (t.)g ị g ợp g
d. Thay đổi, rút lại và hủy bỏ ĐNGKHĐ
Th đổi út l i ĐN GKHĐ-Thay đổi, rút lại ĐN GKHĐ

Điều kiện?ệ
- Hủy bỏ ĐN GKHĐ

iề kiĐiều kiện?
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CHƯƠNG 2
2. Đề nghị giao kết hợp đồng (t.)g ị g ợp g
e. Từ chối ĐNGKHĐ
A hậ đ đề hị i kết h đồ ủ B hỉ õ làA nhận được đề nghị giao kết hợp đồng của B chỉ rõ là
đề nghị có giá trị ràng buộc trong vòng hai tuần. A trả

ề ằ ề ấ ố ềlời đề nghị này bằng thư và đề xuất một số điều kiện
khác mà B không chấp nhận. Thời hạn 2 tuần vẫn còn.g p ậ ạ
A chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng của B không
có chỉnh sửa gì B có bị ràng buộc bởi lời đề nghị củacó chỉnh sửa gì. B có bị ràng buộc bởi lời đề nghị của
mình đã đưa ra với A nữa hay không?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng
Khái iệa. Khái niệm

- Điều 396 BLDS 2005
- Điều 18 CƯ Viên 1980

iề- Điều 2.1.6. PICC 2004
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CHƯƠNG 2
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng (t.)p ậ g ị g ợp g
b. Đặc điểm của chấp nhận ĐNGKHĐ

Thể hiệ õ ý đị h ủ bê đ đề hị ề iệ hấ- Thể hiện rõ ý định của bên được đề nghị về việc chấp
nhận toàn bộ nội dung của đề nghị

Phân biệt chấp nhận ĐN GKHĐ với thông báo
đã nhận được ĐN GKHĐ hay thư bày tỏ sự quan tâmđã nhận được ĐN GKHĐ hay thư bày tỏ sự quan tâm
tới ĐN GKHĐ?

ấ ề- Việc chấp nhận phải vô điều kiện
- Không làm thay đổi/thay đổi cơ bản nội dung của đềKhông làm thay đổi/thay đổi cơ bản nội dung của đề
nghị giao kết hợp đồng
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CHƯƠNG 2
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng (t.)p ậ g ị g ợp g
c. Thời hạn chấp nhận ĐNGKHĐ

Khi bê đề hị ó ấ đị h thời h t ả lời thì thời- Khi bên đề nghị có ấn định thời hạn trả lời thì thời
hạn chấp nhận ĐN GKHĐ là thời hạn hiệu lực của
NĐN GKH

Chấp nhận ĐN GKHĐ muộn và thông báoChấp nhận ĐN GKHĐ muộn và thông báo
chấp nhận ĐN GKHĐ đến muộn?
N ằ ấ- ĐN GKHĐ bằng lời nói phải chấp nhận ngay, trừ

khi hoàn cảnh chỉ ra điều ngược lạig
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CHƯƠNG 2
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng (t.)p ậ g ị g ợp g
d. Hình thức chấp nhận ĐNGKHĐ

Bằ ă bả- Bằng văn bản
- Bằng lời nóig
- Bằng hành vi thực tế: thanh toán trước một phần giá
hàng vận chuyển hàng hóahàng, vận chuyển hàng hóa…
- Sự im lặng hay không hành động (inaction) có được
coi là chấp nhận không?
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CHƯƠNG 2
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng (t.)p ậ g ị g ợp g
e. Hiệu lực của chấp nhận ĐNGKHĐ

Thời điể hấ hậ ĐN GKHĐ ó hiệ l- Thời điểm chấp nhận ĐN GKHĐ có hiệu lực:
+ Thuyết tống pháty g p
+ Thuyết tiếp thu

i i ề đ h irủi ro trong việc truyền đạt thông tin?
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CHƯƠNG 2
3. Chấp nhận đề nghị giao kết hợp đồng (t.)p ậ g ị g ợp g
f. Rút lại chấp nhận ĐNGKHĐ
Điề kiệ ?- Điều kiện?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)

ĐNGKHĐ

HĐ ?HĐ ?

CN 
ĐNGKHĐ 
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
Mary nhìn thấy quảng cáo sau trên cửa kính của 1 cửa
hàng: “Chào hàng đặc biệt trong ngày hôm nay: đĩahàng: Chào hàng đặc biệt trong ngày hôm nay: đĩa
nhạc MJ giá 2,99 USD”. Mary chọn 5 đĩa và đưa cho

ời bá hà N ời bá hà đề hị 64 95 USDngười bán hàng. N gười bán hàng đề nghị 64,95 USD.
Mary bực tức chỉ cho người bán hàng thấy thông báo
trên cửa kính và người bán hàng nhận rằng đã có sự
nhầm lẫn, giá là 12,99 USD/đĩa. Hỏi người bán hàngnhầm lẫn, giá là 12,99 USD/đĩa. Hỏi người bán hàng
có rằng buộc trách nhiệm gì không?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
Công ty A (Việt N am) sang Anh đàm phán để ký kết
hợp đồng với công ty B Hai công ty đã thống nhấthợp đồng với công ty B. Hai công ty đã thống nhất
mọi điều khoản trừ điều khoản thanh toán – công ty A
đề hị h h á bằ L/C ả hậ 180 à ôđề nghị thanh toán bằng L/C trả chậm 180 ngày, công
ty B đề nghị thanh toán bằng L/C trả ngay. Công ty A
không đồng ý và bỏ về nước. 5 ngày sau, công ty B
điện sang chấp nhận L/C trả chậm 180 ngày. Hỏi hợpđiện sang chấp nhận L/C trả chậm 180 ngày. Hỏi hợp
đồng đã được hình thành hay chưa?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)

( ) i f h hiế khCông ty X (Hoa Kỳ) gửi fax chào mua 300 chiếc khăn
quàng lụa các loại dành cho phụ nữ của công ty Y (Pháp)
ới iá là 20 USD/ hiế điề kiệ i hà FCA P ivới giá là 20 USD/chiếc, điều kiện giao hàng FCA Paris,

Incoterms 2000. Công ty Y fax trả lời với nội dung: đồng
ý bá 300 hiế khă à l dà h h h ữ tý bán 300 chiếc khăn quàng lụa dành cho phụ nữ, trong
đó, 150 chiếc khăn có họa tiết hình lá (50 khăn màu xanh
lá cây 50 khăn màu xanh da trời 50 khăn màu xanh nướclá cây, 50 khăn màu xanh da trời, 50 khăn màu xanh nước
biển), 150 khăn có họa tiết hình hoa (50 khăn màu vàng,
50 khăn màu đỏ 50 khăn màu da cam) giá là 20USD/50 khăn màu đỏ, 50 khăn màu da cam), giá là 20USD/
chiếc, điều kiện giao hàng là FCA Paris, Incoterms 2000,
giao cho AirFrance Căn cứ vào Công ước Viên 1980 vềgiao cho AirFrance Căn cứ vào Công ước Viên 1980 về
mua bán hàng hóa quốc tế thì hợp đồng hình thành chưa?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
22/8/N , công ty A (Việt N am) chào hàng công ty B
(Pháp) Chào hàng có hiệu lực đến 16h30 ngày(Pháp). Chào hàng có hiệu lực đến 16h30 ngày
16/9/N . Đến 15/9/N , công ty A vẫn không nhận được
hấ hậ hà hà Sá 18/9/N ô A hậchấp nhận chào hàng. Sáng 18/9/N , công ty A nhận
được fax chấp nhận chào hàng của công ty B chuyển
vào 23h00 ngày 15/9/N . Công ty A không chấp nhận
và coi chấp nhận chào hàng đến muộn. Công ty B thìvà coi chấp nhận chào hàng đến muộn. Công ty B thì
khẳng định ngược lại. Hỏi lập luận của công ty nào
đúng? Biết rằng Luật điều chỉnh là Công ước Viênđúng? Biết rằng Luật điều chỉnh là Công ước Viên
1980 và 15/9/N là ngày thứ sáu.
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)
N NN gày 14/9/N , công ty A (Anh) telex cho công ty B
(Hoa Kỳ) chào mua 1000 tấn đường theo giá thị

ếtrường. Bản telex đến văn phòng công ty B vào 17h00.
Vì nhân viên vận hành telex của công ty B đã về nhà,

ấ ế
g y

công ty B gửi thư chấp nhận ngay sau đó. Thư này đến
tay người mua vào 14h30 ngày 17/9/N . Trong khi đó,y g g y g ,
9h30 ngày 17/9/N , công ty A đã gửi 1 telex khác cho
công ty B hủy đơn chào hàng. Công ty B nhận đượcg y y g g y ậ ợ
telex này cũng vào 9h30 ngày 17/9/N . Hãy tư vấn cho
công ty A xem đơn chào hàng có ràng buộc họ hayg y g g ộ ọ y
không?
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CHƯƠNG 2
II. Giao kết hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ợp g q ( )
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết HĐKDQT
X độ há l ậ i kế HĐKDQTa. Xung đột pháp luật trong giao kết HĐKDQT
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CHƯƠNG 2
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết HĐKDQT (t.)
b Sử d h đồ ẫ kế HĐKDQTb. Sử dụng hợp đồng mẫu trong giao kết HĐKDQT

Hợp đồng mẫu có tính 
tham khảo Hợp đồng gia nhập

HĐ bảo hiểm
pháp 
luậtHĐ bảo hiểm

HĐ thuê tàu chợ

luật 
can 

thiệp 
để bả

ợ

HĐ lao động
để bảo 
vệ bên 

yếu 

…
y
thế
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CHƯƠNG 2
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết HĐKDQT (t.)ộ ý g Q
c. Sử dụng điều kiện giao dịch chung trong giao kết
HĐKDQTHĐKDQT
- Điều kiện giao dịch chung nếu được các bên tham

ế ằ ồchiếu bằng cách chỉ rõ trong hợp đồng kinh doanh
quốc tế sẽ có giá trị bắt buộc đối với các bênq g ị ộ
- Các bên cần rà soát lại để có những bảo lưu đối với

hữ điề kh ả bất l inhững điều khoản bất lợi
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CHƯƠNG 2
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết HĐKDQT (t.)ộ ý g Q
d. Nghĩa vụ và trách nhiệm tiền hợp đồng

Ví d A ó ý đị h i kết h đồ thà h lậ ô- Ví dụ: A có ý định giao kết hợp đồng thành lập công
ty liên doanh với B hoặc C – hai nhà sản xuất xe hơi

ầhàng đầu của nước X. Trong quá trình đàm phán với
B, A nhận được những thông tin tương đối chi tiết về, ậ ợ g g g
kế hoạch chế tạo ra một kiểu xe hơi mới của B A có
nghĩa vụ giữ bí mật những thông tin liên quan tới việcnghĩa vụ giữ bí mật những thông tin liên quan tới việc
thiết kế kiểu dáng xe hơi mới này với C khi việc đàm

há ới B khô dẫ đế iệ ký kết h đồ ?phán với B không dẫn đến việc ký kết hợp đồng?
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CHƯƠNG 2
4. Một số vấn đề cần lưu ý khi giao kết HĐKDQT (t.)ộ ý g Q
e. Một số lỗi thường gặp khi giao kết HĐKDQT

Khô t ì h thả h đồ- Không tự mình soạn thảo hợp đồng
- Điều khoản thanh toán không rõ ràngg g
-Thiếu các điều khoản chung

diễ- Suy diễn
- Bỏ sót một số điều khoảnBỏ sót một số điều khoản
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CHƯƠNG 2
III. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh quốc
tế và vấn đề hợp đồng vô hiệu
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh quốc tế1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh quốc tế
- Quy định của các nước khác nhau là không hoàn toàn
iố hgiống nhau

-Về cơ bản, có 4 điều kiện:
+ Điều kiện về chủ thể của hợp đồng
+ Điều kiện về nội dung và mục đích của hợp đồngều ệ về ộ du g và ục đ c của ợp đồ g
+ Điều kiện về hình thức của hợp đồng
+ Điều kiện về sự tự nguyện của các bên khi tham gia+ Điều kiện về sự tự nguyện của các bên khi tham gia
giao kết hợp đồng
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CHƯƠNG 2

1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh
quốc tế (t.)
PL Việt N am quy định 4 điều kiện hiệu lực:

Chủ hể ủ h đồ hải h há- Chủ thể của hợp đồng phải hợp pháp
- Hình thức của hợp đồng phải hợp phápHình thức của hợp đồng phải hợp pháp
- N ội dung và mục đích của hợp đồng phải hợp

pháp
Hợp đồng được giao kết trên nguyên tắc tự- Hợp đồng được giao kết trên nguyên tắc tự
nguyện
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CHƯƠNG 2
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanhệ ệ ự ợp g

quốc tế (t.)
ể ồ- Chủ thể của hợp đồng phải hợp pháp

+ phải có năng lực chủ thể pháp luật (gồm: năng+ phải có năng lực chủ thể pháp luật (gồm: năng
lực pháp luật và năng lực hành vi)
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CHƯƠNG 2
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanhệ ệ ự ợp g

quốc tế (t.)
ể ồ- Chủ thể của hợp đồng phải hợp pháp (t.)

+ N ếu việc giao kết hợp đồng được thực hiện+ N ếu việc giao kết hợp đồng được thực hiện
thông qua người đại diện thì đó phải là người đại
diện hợp pháp của cá nhân pháp nhândiện hợp pháp của cá nhân, pháp nhân
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CHƯƠNG 2

1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanh
quốc tế (t.)

- Hình thức của hợp đồng phải hợp pháp:
VD Điề 27 kh ả 2 LTM 2005 đị h ề hì hVD: Điều 27 khoản 2 LTM 2005 quy định về hình

thức của HĐMBHHQT hình thức của HĐQ
phải là văn bản hoặc các hình thức khác có
giá trị pháp lý tương đương văn bảngiá trị pháp lý tương đương văn bản
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CHƯƠNG 2
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanhệ ệ ự ợp g

quốc tế (t.)
N ội d ng à m c đích của hợp đồng phải hợp- N ội dung và mục đích của hợp đồng phải hợp

pháp nội dung và mục đích của hợp đồng không
i h điề ấ ủ há l ật khô t ái đvi phạm điều cấm của pháp luật, không trái đạo
đức xã hội

ố ồ ấ+ Đối tượng của hợp đồng không bị cấm kinh
doanh theo quy định của pháp luật
+ Có đầy đủ các điều khoản chủ yếu
+ Các thỏa thuận trong hợp đồng không trái với+ Các thỏa thuận trong hợp đồng không trái với
các quy phạm bắt buộc của pháp luật
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CHƯƠNG 2
1. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanhệ ệ ự ợp g

quốc tế (t.)
ồ ế ắ- Hợp đồng được giao kết trên nguyên tắc tự

nguyệng yệ
+ Các bên được tự do bày tỏ ý chí và thỏa thuận

mọi vấn đề trong hợp đồngmọi vấn đề trong hợp đồng
+ N hững trường hợp vi phạm nguyên tắc tự

nguyện: có sự ép buộc, lừa dối, nhầm lẫn
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CHƯƠNG 2
III. Điều kiện hiệu lực của hợp đồng kinh doanhệ ệ ự ợp g
quốc tế và vấn đề hợp đồng vô hiệu (t.)
2 Hợp đồng vô hiệu và hậu quả pháp lý2. Hợp đồng vô hiệu và hậu quả pháp lý
- Các trường hợp hợp đồng vô hiệu
- Hậu quả pháp lý:

+ HĐ vô hiệu không làm phát sinh quyền và nghĩa+ HĐ vô hiệu không làm phát sinh quyền và nghĩa
vụ của các bên
+ Các bên phải khôi phục lại trình trạng như khi
chưa giao kết HĐchưa giao kết HĐ
+ Bên có lỗi gây thiệt hại phải bồi thường
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CHƯƠNG 2
IV. Thực hiện hợp đồng kinh doanh quốc tếự ệ ợp g q
1.Nguyên tắc thực hiện hợp đồng
Thực hiện đúng hợp đồng đúng đối tượng chất-Thực hiện đúng hợp đồng, đúng đối tượng, chất

lượng, số lượng, chủng loại, thời hạn, phương thức và
á hỏ h ậ khácác thỏa thuận khác

-Thực hiện một cách trung thực, theo tinh thần hợp tác
và có lợi nhất cho các bên, đảm bảo tin cậy lẫn nhau
-Không được xâm phạm đến lợi ích của nhà nước, lợiKhông được xâm phạm đến lợi ích của nhà nước, lợi
ích công cộng, quyền và lợi ích hợp pháp của người
kháckhác
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CHƯƠNG 2
IV. Thực hiện hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ự ệ ợp g q ( )
2. Nghĩa vụ các bên
N hĩ đ đị h t h đồ- N ghĩa vụ được quy định trong hợp đồng

- N ghĩa vụ mặc định:g ụ ặ ị
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CHƯƠNG 2
IV. Thực hiện hợp đồng kinh doanh quốc tế (t.)ự ệ ợp g q ( )
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng
a. Khái niệm
Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng kinh doanh quốc tế-Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng kinh doanh quốc tế

là dạng cụ thể của trách nhiệm pháp lý phát sinh trong
lĩ h h độ ki h d h ố ếlĩnh vực hoạt động kinh doanh quốc tế

Trách nhiệm và nghĩa vụ?c ệ v g vụ?
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CHƯƠNG 2
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng (t.)ệ p ạ ợp g
b. Đặc điểm

Đ á d ê ở hà h i i h- Được áp dụng trên cơ sở hành vi vi phạm
HĐKDQT có hiệu lực pháp luật
- Có nội dung gắn liền với việc thực hiện các nghĩa
vụ theo hợp đồng hoặc trách nhiệm về tài sảnvụ theo hợp đồng hoặc trách nhiệm về tài sản
- Do cơ quan, tổ chức có thNm quyền hoặc bên bị viq , q y ặ ị
phạm áp dụng trên cơ sở những quy định của pháp
luậtluật.
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CHƯƠNG 2
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng (t.)ệ p ạ ợp g
c. Quy trách nhiệm cho bên vi phạm
Bên bị vi phạm để quy trách nhiệm cho bên vi phạm-Bên bị vi phạm để quy trách nhiệm cho bên vi phạm

trước hết phải chứng minh có hành vi vi phạm và áp
d ê ắ đ á lỗidụng nguyên tắc suy đoán lỗi
+ Hành vi vi phạm: là việc không thực hiện, thực hiệnp ạ ệ g ự ệ , ự ệ
không đầy đủ hoặc thực hiện không đúng nghĩa vụ
theo thoả thuận giữa các bên hoặc nghĩa vụ mặc địnhtheo thoả thuận giữa các bên hoặc nghĩa vụ mặc định
+ N guyên tắc suy đoán lỗi: N ếu một bên vi phạm HĐ

ỗthì bị suy đoán là có lỗi
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CHƯƠNG 2
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng (t.)ệ p ạ ợp g
d. Miễn trách nhiệm cho bên vi phạm
-Bên vi phạm để thoát trách nhiệm phải chứng minhBên vi phạm để thoát trách nhiệm phải chứng minh
mình không có lỗi do rơi vào các trường hợp miễn
trách nhiệmtrách nhiệm

3 trường hợp miễn trách phổ biến:
a. Xảy ra sự kiện bất khả kháng
b Hành vi vi phạm của một bên hoàn toàn do lỗi củab. Hành vi vi phạm của một bên hoàn toàn do lỗi của

bên kia
ỗc. Hành vi vi phạm của một bên do lỗi của bên thứ ba
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CHƯƠNG 2
d. Miễn trách nhiệm cho bên vi phạm (t.)p ( )
d1. Sự kiện bất khả kháng (Force Majeure)
- Khái niệm: Đ161 BLDS 2005, Đ79 K1 CISG 1980,Khái niệm: Đ161 BLDS 2005, Đ79 K1 CISG 1980,

Đ7.1.7 PICC
Sự kiện bất khả kháng là những trở ngại mà:Sự kiện bất khả kháng là những trở ngại mà:
+ Xảy ra sau khi hợp đồng được ký kết

ẫ đế i h h đồ+ Dẫn đến sự vi phạm hợp đồng
+ N ằm ngoài tầm kiểm soát của bên vi phạm
Bên vi phạm không thể lường được vào thời điểm
giao kết hợp đồng, hoặc không thể tránh hoặc vượtgiao kết hợp đồng, hoặc không thể tránh hoặc vượt
qua được
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CHƯƠNG 2
d1. Sự kiện bất khả kháng (Force Majeure) (t.)g ( j ) ( )
- N ghĩa vụ của bên gặp sự kiện bất khả kháng

+ Thô bá ề kiệ bất khả khá+ Thông báo về sự kiện bất khả kháng
+ Cung cấp bằng chứng chứng minh sự kiện bấtg p g g g ự ệ
khả kháng và mối quan hệ nhân quả giữa sự kiện
bất khả kháng và hành vi vi phạm hợp đồngbất khả kháng và hành vi vi phạm hợp đồng
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CHƯƠNG 2
d. Miễn trách nhiệm cho bên vi phạm (t.)p ( )
d2. Hành vi vi phạm của một bên hoàn toàn do lỗi của
bên kiabên kia
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CHƯƠNG 2
d2. Hành vi vi phạm của một bên hoàn toàn do lỗi củap
bên kia (t.)
N ếu cả hai bên đều có lỗi: phải chịu trách nhiệm theoN ếu cả hai bên đều có lỗi: phải chịu trách nhiệm theo
tỷ lệ lỗi của mình
Ví d T h hấ iữ ời bá Th Sỹ à ờiVí dụ: Tranh chấp giữa người bán Thụy Sỹ và người
mua Hà Lan về cách thức kiểm tra chất lượng hàngg g
hóa (Phán quyết số 5)
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CHƯƠNG 2
d. Miễn trách nhiệm cho bên vi phạm (t.)p ( )
d3. Hành vi vi phạm của một bên do lỗi của bên thứ ba

Bên thứ ba này có thể là ai?- Bên thứ ba này có thể là ai?
- Trong trường hợp nào bên vi phạm được miễn

trách do lỗi của bên thứ ba? (Đ79 K2 CISG 1980)
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CHƯƠNG 2
3. Trách nhiệm do vi phạm hợp đồng (t.)ệ p ạ ợp g
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng
Điều 292 LTM 2005Điều 292 LTM 2005
- Buộc thực hiện đúng hợp đồng (Thực hiện thực sự)

Phạt vi phạm- Phạt vi phạm
- Bồi thường thiệt hại

ừ h hi h đồ- Tạm ngừng thực hiện hợp đồng
- Đình chỉ thực hiện hợp đồng
- Hủy hợp đồng
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e1. Buộc thực hiện đúng hợp đồng

Khái niệm: là việc bên bị vi phạm yêu cầu bên vi- Khái niệm: là việc bên bị vi phạm yêu cầu bên vi
phạm thực hiện đúng hợp đồng hoặc dùng các biện

há khá để h đồ đ h hiệ à bê i hpháp khác để hợp đồng được thực hiện và bên vi phạm
phải chịu chi phí phát sinh (Đ297 K1 LTM 2005)
- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:

+ ó hà h i i h+ có hành vi vi phạm
+ có lỗi của bên vi phạmp
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e1. Buộc thực hiện đúng hợp đồng

Trường hợp áp dụng:- Trường hợp áp dụng:
+ Giao thiếu hàng hoặc cung ứng dịch vụ không đúng

ồhợp đồng?
+ Giao hàng hoá cung ứng dịch vụ kém chất lượng?+ Giao hàng hoá, cung ứng dịch vụ kém chất lượng?
+ Bên vi phạm không hành động theo yêu cầu của bên
bị vi phạm
+ Không thanh toán tiền hàng hoặc phí sử dụng dịchKhông thanh toán tiền hàng hoặc phí sử dụng dịch
vụ?
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e2. Phạt vi phạm
- Khái niệm: là việc bên bị vi phạm yêu cầu bên viKhái niệm: là việc bên bị vi phạm yêu cầu bên vi

phạm trả một khoản tiền phạt do vi phạm hợp đồng
nếu trong hợp đồng có thoả thuận (Đ300 LTMnếu trong hợp đồng có thoả thuận (Đ300 LTM
2005)

á ế ố ấ hà h á h hi- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:
+ có hành vi vi phạm (được quy định trong hợp
đồng đối với phạt vi phạm)
+ có lỗi của bên vi phạmcó lỗi của bên vi phạm
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CHƯƠNG 2
e1. Phạt vi phạm (t.)
-Các loại phạt

+ Phạt bội ước: “N ếu N B không giao hàng trongạ ộ g g g g
thời gian 2 tháng kể từ khi hết thời hạn giao hàng,
N M có quyền hủy HĐ và đòi N B khoản tiền phạtN M có quyền hủy HĐ và đòi N B khoản tiền phạt
bằng 7% trị giá HĐ” được áp dụng khi không
thực hiện HĐthực hiện HĐ
+ Phạt vạ: “N ếu N B giao hàng chậm thì nộp phạt
0 5% trị giá phần hàng chậm giao cho 10 ngày đầu0,5% trị giá phần hàng chậm giao cho 10 ngày đầu
tiên, thêm 0,5% cho mỗi 10 ngày tiếp theo, nhưng
tổng số tiền phạt không vượt quá 5% trị giá HĐ”tổng số tiền phạt không vượt quá 5% trị giá HĐ
được áp dụng khi chậm thực hiện HĐ
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e3. Bồi thường thiệt hại

Khái niệm: là việc bên vi phạm bồi thường những- Khái niệm: là việc bên vi phạm bồi thường những
tổn thất do hành vi vi phạm hợp đồng gây ra cho bên
bị i h (Đ302 K1 LTM 2005)bị vi phạm (Đ302 K1 LTM 2005)
- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:y ệ

+ có hành vi vi phạm
+ có thiệt hại thực tế+ có thiệt hại thực tế
+ hành vi vi phạm hợp đồng là nguyên nhân trực

tiế â thiệt h itiếp gây ra thiệt hại
+ có lỗi của bên vi phạm
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CHƯƠNG 2
e3. Bồi thường thiệt hại (t.)
- Thiệt hại được bồi thường:

+ Thiệt hại vật chất:+ Thiệt hại vật chất:
(1) Tổn thất hay giảm sút tài sản của bên bị vi phạm
(2) Cá hi hí hải hi d i h HĐ(2) Các chi phí phải chi ra do sự vi phạm HĐ
(3) Thu nhập bị bỏ lỡ (lãi mất hưởng)

+ Thiệt hại tinh thần: Là những thiệt hại trừu
tượng, khó tính toán Không phổ biến ở HĐ muaợ g, g p
bán
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CHƯƠNG 2
e3. Bồi thường thiệt hại (t.)
- Thiệt hại được bồi thường (t.)

+ Thiệt hại thực tế:+ Thiệt hại thực tế:
(1) Là thiệt hại có căn cứ, được CM một cách hợp
lý thực tếlý, thực tế
(2) Là thiệt hại mà các bên có thể lường trước được

iệ i i ế+ Thiệt hại phi thực tế:
(1) Là thiệt hại do bên bị vi phạm tự thổi phồng lên,
không có căn cứ
(2) Là thiệt hại nằm ngoài nhãn quan của các bên(2) Là thiệt hại nằm ngoài nhãn quan của các bên

Không được bồi thường thiệt hại phi thực tế
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CHƯƠNG 2
e3. Bồi thường thiệt hại (t.)
- Thiệt hại được bồi thường (t.)

+ Thiệt h i t tiế là thiệt h i d hà h i i+ Thiệt hại trực tiếp: là thiệt hại do hành vi vi
phạm của bên kia trực tiếp gây ra
+ Thiệt hại gián tiếp: là thiệt hại không do hành vi
vi phạm của bên kia gây ra hoặc thiệt hại là một hậuvi phạm của bên kia gây ra hoặc thiệt hại là một hậu
quả gián tiếp của hành vi vi phạm

h bồi h ờ hi h i iá iếKhông bồi thường thiệt hại gián tiếp
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CHƯƠNG 2
e3. Bồi thường thiệt hại (t.)
VD: A nhập sợi từ B. Hàng giao kém phNm chất nên A
phải tái chế sợi với chi phí là x USD. Trong thời gianphải tái chế sợi với chi phí là x USD. Trong thời gian
tái chế 2 tuần, A phải giảm công suất hoạt động của
nhà máy vì không đủ sợi dệt lãi mất hưởng là y USDnhà máy vì không đủ sợi dệt, lãi mất hưởng là y USD.
Tiến độ dệt không như dự kiến nên A giao vải chậm
h khá h hà ớ ài à h i hị hcho khách hàng nước ngoài và phải chịu phạt z USD.

Do có những khoản chi ngoài dự kiến, A trả lương
chậm cho công nhân. Họ đình công, gây thiệt hại t
USDUSD

A được bồi thường những khoản thiệt hại nào?
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e4. Hủy hợp đồng

Khái niệm: là việc một bên chấm dứt thực hiện- Khái niệm: là việc một bên chấm dứt thực hiện
nghĩa vụ hợp đồng và làm cho hợp đồng không có
hiệ l kể ừ hời điể i kếhiệu lực kể từ thời điểm giao kết.

Hủy bỏ một phần HĐ hoặc toàn bộ HĐy ộ p ặ ộ
+ Hủy bỏ một phần HĐ HĐ vẫn còn hiệu lực.
+ Hủy bỏ toàn bộ HĐ HĐ được coi là không có
hiệu lực từ thời điểm giao kết.g
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:

+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản hoặc vi+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản, hoặc vi
phạm theo sự thỏa thuận của các bên về áp dụng hủy
h đồ )hợp đồng)

+ có lỗi của bên vi phạm

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
-Vi phạm cơ bản: Điều 3 khoản 13 LTM 2005, Điều 25
CISGCISG

vi phạm về phNm chất, vi phạm về thời hạn giao
hàng có phải là vi phạm cơ bản không?
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Vi phạm cơ bản (t.)
VD1 HĐ bá ượ iữ ô t X (Việt N ) àVD1: HĐ mua bán rượu giữa công ty X (Việt N am) và
công ty B (Pháp) quy định rượu nồng độ 18 độ.
Công ty B giao rượu với nồng độ là 14 độ

Công ty A có quyền hủy HĐ không?Công ty A có quyền hủy HĐ không?
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Vi phạm cơ bản (t.)
VD 2 HĐ bá iầ iữ ô t A (Việt N ) àVD 2: HĐ mua bán giầy giữa công ty A (Việt N am) và
Công ty B (Ý).
PhNm chất: giầy da nam, màu đen, loại I, size 40-42.
Hàng giao: giầy da nam màu đen loại I size 37-39Hàng giao: giầy da nam, màu đen, loại I, size 37-39

Công ty A có quyền hủy HĐ không?
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Vi phạm cơ bản (t.)
VD3 Cô t A (Việt N ) hậ bột từ ô t BVD3: Công ty A (Việt N am) nhập bột son từ công ty B
(N hật Bản) để làm tranh sơn mài
PhNm chất: bột son loại I, xuất xứ N hật Bản
Giao hàng: bột son loại I xuất xứ Hồng KôngGiao hàng: bột son loại I, xuất xứ Hồng Kông

Công ty A có quyền hủy HĐ không?
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Thực tiễn xét xử công nhận những TH được hủy HĐ

+ N gười mua có quyền hủy HĐ khi:+ N gười mua có quyền hủy HĐ khi:
(1) N B không giao hàng mà thời hạn giao hàng là

ểmột ngày cụ thể
(2) N B không giao hàng trong thời hạn đã được gia(2) N B không giao hàng trong thời hạn đã được gia
hạn thêm
N ẫ(3) N B giao sai loại hàng, giao hàng sai mẫu

(4) N B giao hàng kém phNm chất đến nỗi không(4) N B giao hàng kém phNm chất đến nỗi không
đáp ứng được mục đích của N M
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CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)
- Thực tiễn xét xử công nhận những TH được hủy HĐ

+ N ời bá ó ề hủ HĐ khi+ N gười bán có quyền hủy HĐ khi
(1) N M không trả tiền trong thời hạn đã được gia( ) g g ạ ợ g
hạn thêm
(2) N M không nhận hàng trong thời hạn đã được(2) N M không nhận hàng trong thời hạn đã được
gia hạn thêm

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


CHƯƠNG 2
e4. Hủy hợp đồng (t.)y p g ( )
- N ghĩa vụ thông báo về việc hủy hợp đồng?

Bê i h HĐ ó lỗi dẫ đế hủ h đồ hải- Bên vi phạm HĐ có lỗi dẫn đến hủy hợp đồng phải
bồi thường thiệt hại
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e5. Tạm ngừng thực hiện hợp đồng

Khái niệm: là việc một bên tạm thời không thực hiện- Khái niệm: là việc một bên tạm thời không thực hiện
nghĩa vụ HĐMBHH. Khi HĐMBHH bị tạm ngừng
h hiệ hì h đồ ẫ ó hiệ l (Điề 308 L ậthực hiện thì hợp đồng vẫn có hiệu lực (Điều 308 Luật

Thương mại 2005)
- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:

+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản hoặc vi+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản hoặc vi
phạm theo sự thỏa thuận của các bên về áp dụng tạm
ừ th hiệ h đồ )ngừng thực hiện hợp đồng)

+ có lỗi của bên vi phạm
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
e6. Đình chỉ thực hiện hợp đồng

Khái niệm: là việc một bên tạm thời chấm dứt việc- Khái niệm: là việc một bên tạm thời chấm dứt việc
thực hiện nghĩa vụ HĐMBHH. Khi HĐMBHH bị
HĐMBHH bị đì h hỉ h hiệ hì HĐ hấ dứ hiệHĐMBHH bị đình chỉ thực hiện thì HĐ chấm dứt hiệu
lực từ thời điểm bên nhận được thông báo đình chỉ,
các bên không thể tiếp tục thực hiện nghĩa vụ hợp
đồng (Điều 309 Luật Thương mại 2005)đồng (Điều 309 Luật Thương mại 2005)
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CHƯƠNG 2
e6. Đình chỉ thực hiện hợp đồng (t.)p g ( )
- Các yếu tố cấu thành trách nhiệm:

+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản hoặc vi+ có hành vi vi phạm (vi phạm cơ bản hoặc vi
phạm theo các bên thỏa thuận áp dụng đình chỉ thực
hiệ h đồ )hiện hợp đồng)

+ có lỗi của bên vi phạm
- N ghĩa vụ thông báo về việc đình chỉ thực hiện hợp
đồng?đồng?
- Thanh toán hoặc thực hiện nghĩa vụ đối ứng?
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CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )

Mối quan hệ giữa các chế tài
- Chế tài thực buộc thực hiện đúng hợp đồng khôngChế tài thực buộc thực hiện đúng hợp đồng không
thể áp dụng đồng thời với chế tài Hủy HĐ, tạm ngừng

à đì h hỉ h hiệ HĐvà đình chỉ thực hiện HĐ
- Chế tài bồi thường thiệt hại được áp dụng đồng thờig ệ ạ ợ p ụ g g
với các chế tài khác

Chế tài phạt được áp dụng đồng thời với các chế tài- Chế tài phạt được áp dụng đồng thời với các chế tài
khác

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


CHƯƠNG 2
e. Các chế tài do vi phạm hợp đồng (t.)p p g ( )
Bài tập
Tranh chấp giữa người mua Việt N am (nguyên đơn)Tranh chấp giữa người mua Việt N am (nguyên đơn)
và người bán Hàn Quốc (bị đơn)
Hợp đồng giữa hai bên được ký ngày 5/5/N có đối
tượng là 10 xe tải đã qua sử dụng hiệu TOWERtượng là 10 xe tải đã qua sử dụng hiệu TOWER
Điều 3 của hợp đồng quy định xe phải là xe tải gốc,

ể ấ ếviệc kiểm tra chất lượng hàng hóa do người bán tiến
hành ở cảng đi.g
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CHƯƠNG 2
Bài tập (t.)
ề ồ ếĐiều 7 của hợp đồng quy định nếu giao hàng chậm

hoặc mở L/C chậm thì phải nộp phạt mỗi ngày chậmp p p g y
là 0,1% trị giá HĐ, nhưng tối đa không quá 8% trị giá
hợp đồngợp g
N gày 2/7/N , nguyên đơn nhận hàng tại cảng TP. HCM
và phát hiện 10 xe đều là xe khách từ 7-12 chỗ đã tháovà phát hiện 10 xe đều là xe khách từ 7 12 chỗ đã tháo
bỏ ghế ngồi
N gày 4/7/N nguyên đơn mời Vinacontrol tiến hànhN gày 4/7/N , nguyên đơn mời Vinacontrol tiến hành
giá định; theo đó, BBGĐ kết luận: 8 xe chở khách 7
chỗ và 2 xe chở khách 12 chỗ có lỗ trên sàn xechỗ và 2 xe chở khách 12 chỗ, có lỗ trên sàn xe
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CHƯƠNG 2
Bài tập (t.)p ( )
N gày 8/7/N , nguyên đơn fax cho bị đơn đơn khiếu nại
kèm BBGĐ yêu cầu bị đơn nhận lại xe trả lại tiềnkèm BBGĐ, yêu cầu bị đơn nhận lại xe, trả lại tiền
N gày 15/7/N , bị đơn fax cho nguyên đơn , nhờ nguyên
đơn tái xuất giúp 10 xe tải nói trên.
N gày 18/7/N nguyên đơn yêu cầu bị đơn trả tiền hàngN gày 18/7/N , nguyên đơn yêu cầu bị đơn trả tiền hàng
rồi sẽ giúp bị đơn tái xuất xe
N gày 5/10/N , do bị đơn không trả tiền hàng, nguyên
đơn kiện bị đơn ra VIAC đòi trả cho N Đ số tiền làđơn kiện bị đơn ra VIAC đòi trả cho N Đ số tiền là
41.590 USD
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CHƯƠNG 2
Bài tập (t.)
ố ề ồSố tiền nói trên bao gồm:
1. Tiền hàng đã thanh toán : 37.000USDg
2. Phạt vi phạm HĐ : 2.960USD
3. Phí mở L/C : 280USD3. Phí mở L/C : 280USD
4. Phí giám định : 300USD
5 Chi phí dỡ hàng : 400USD5. Chi phí dỡ hàng : 400USD
6. Lãi suất trên số tiền 37.000USD kể từ ngày thanh
toán đến ngày đi kiện : 650USDtoán đến ngày đi kiện : 650USD
Các yêu cầu trên của nguyên đơn có được thỏa

mãn không? Tại sao?mãn không? Tại sao?

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


CHƯƠNG 2
V. Hợp đồng điện tửợp g ệ
1. Tổng quan về hợp đồng điện tử
Khái iệa. Khái niệm

-Điều 11, mục 1, Luật mẫu về Thương mại điện tử, ụ , ậ g ạ ệ
UN CITRAL 1996: Hợp đồng điện tử được hiểu là hợp
đồng được hình thành thông qua việc sử dụng thôngđồng được hình thành thông qua việc sử dụng thông
điệp dữ liệu

ề N-- Điều 33 Luật Giao dịch điện tử Việt N am năm 2005:
Hợp đồng điện tử là hợp đồng được thiết lập dướip g p g p
dạng thông điệp dữ liệu theo quy định của Luật này
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CHƯƠNG 2
1. Tổng quan về hợp đồng điện tử (t.)g q ợp g ệ
a. Khái niệm
“Thô điệ dữ liệ ” là “thô ti đ t đ“Thông điệp dữ liệu”: là “thông tin được tạo ra, được
gửi đi, được nhận và được lưu trữ bằng phương tiện
điện tử”.

Hình thức thể hiện thông điệp dữ liệu: Thông điệpHình thức thể hiện thông điệp dữ liệu: Thông điệp
dữ liệu được thể hiện dưới dạng hình thức trao đổi dữ
liệ điệ tử hứ từ điệ tử th điệ tử điệ tíliệu điện tử, chứng từ điện tử, thư điện tử, điện tín,
điện báo, fax và các hình thức tương tự khác
(webpage, file âm thanh, file văn bản…)
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CHƯƠNG 2
1. Tổng quan về hợp đồng điện tử (t.)g q ợp g ệ
a. Khái niệm
Một ố h đồ điệ tửMột số hợp đồng điện tử
- Hợp đồng truyền thống được đưa lên webợp g y g ợ
- Hợp đồng điện tử hình thành qua các thao tác
“click” “browse” “typing”“click”, “browse”, “typing”
- Hợp đồng hình thành qua nhiều giao dịch bằng email
- Hợp đồng được ký qua các sàn giao dịch điện tử, hợp
đồng điện tử sử dụng chữ ký sốđồng điện tử sử dụng chữ ký số
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng truyền thống được đưa lên web

H đồ đă ký ử d dị h I t t điệ- Hợp đồng đăng ký sử dụng dịch vụ Internet, điện
thoại

Bên A
- Hợp đồng tư vấn

Hợp đồng du lịch

Bên A

Bên B

N- Hợp đồng du lịch
- Hợp đồng vận tải

N ội dung

Điều 1.

- Học trực tuyến Điều 2.

- … …..
Tôi đồng ý
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng điện tử hình thành qua các thao tác “click”,
“browse” “typing”browse , typing
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)
Hợp đồng điện tử hình thành qua các thao tác “click”,
“browse”, “typing”, yp g
Hợp đồng gói kèm (shrink-wrap agreements)
Cô t P CD bá ột h t ì h ở dữ liệCông ty ProCD bán một chương trình cơ sở dữ liệu
(SelectPhone) chứa thông tin từ 3000 danh bạ điện
th i Cô t bá ù h t ì h khá h hà lẻthoại. Công ty bán cùng chương trình khách hàng lẻ
được chiết khấu; điều khoản chiết khấu đã thể hiện

ê ộ h đồ i là iấ hé dù ả hN ớitrên một hợp đồng gọi là giấy phép dùng sản phNm với
nội dung là chỉ giới hạn sử dụng chương trình cho mục
đí h hi h i khô bá l iđích phi thương mại không bán lại.
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CHƯƠNG 2
Hợp đồng gói kèm (shrink-wrap agreements) (t.)p g g ( p g ) ( )
Ông Zeidenberg đã mua chương trình theo dạng bán lẻ
và bán lại trên Internetvà bán lại trên Internet,
ProCD kiện Zeidenberg ông này đã lập luận rằng

ồ ểhợp đồng chưa được thực thi vì ông ta không thể xem
hợp đồng cho đến khi ông ta mua và mở bao bì ra (hợpợp g g ( ợp
đồng được gói kèm với phần mềm bên trong bao bì).
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CHƯƠNG 2
Hợp đồng gói kèm (shrink-wrap agreements) (t.)p g g ( p g ) ( )
Tòa án giải thích rằng Zeidengerg đã tự ràng buộc
mình với các điều khoản sử dụng chương trình một khimình với các điều khoản sử dụng chương trình một khi
anh ta đã có cơ hội gửi trả nó lại người bán.

ằ ế ềTòa án lý luận rằng nếu ghi các điều khoản bên ngoài
bao bì thì cần phải in chất lượng tốt vì dễ bị mờ vàp ợ g ị
trầy, mặt khác thông tin về bảo hành và hướng dẫn sử
dụng có ích hơn cho người dùng cho nên sẽ không códụng có ích hơn cho người dùng cho nên sẽ không có
đủ chỗ bên ngoài để in các điều khoản.
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng điện tử hình thành qua các thao tác “click”,
“browse” “typing”browse , typing
Hợp đồng nhấp chuột (Click-wrap contract)
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)

ồ ề ằHợp đồng hình thành qua nhiều giao dịch bằng email
N gười bán (Việt N am) và N gười mua (N hật Bản) gặp

ằnhau tại Hội chợ (Việt nam) và thỏa thuận bằng miệng
hợp đồng mua bán vào ngày 4/6/N . Theo đó:

ố ồ N ố- Đối tượng hợp đồng: 5.000 sản phNm bình gốm (theo
mẫu đã thống nhất)

Giá 2 USD/ FOB Hải Phò- Giá: 2 USD/pc FOB Hải Phòng
- Giao hàng: 45 ngày sau khi ký hợp đồng
Th h t á TTR 50 t ớ khi i hà th h t á ốt-Thanh toán: TTR 50 trước khi giao hàng, thanh toán nốt

50% sau khi giao hàng
Cả đế Y k h N hật Bả- Cảng đến: Yokohama, N hật Bản
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng hình thành qua nhiều giao dịch bằng email
N gày 11/6/N theo đề nghị của người mua người bánN gày 11/6/N , theo đề nghị của người mua, người bán
thảo một hợp đồng bằng e-mail với nội dung chính

h h i bê đã hỏ h ậ ối il hinhư hai bên đã thỏa thuận, cuối email ghi:
Best regards
N guyen Van N B
DIRECTORDIRECTOR
ABC Import-Export Co., Ltd.
1A Lang thuong Dong Da Hanoi Vietnam1A Lang thuong, Dong Da, Hanoi, Vietnam
Tel: 84-4-7751581; Fax: 84-4-7751582
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng sử dụng chữ ký số
Chữ ký điệ tử đ t lậ d ới d từ hữ ố kýChữ ký điện tử được tạo lập dưới dạng từ, chữ, số, ký
hiệu, âm thanh hoặc các hình thức khác bằng phương

ắ ề ếtiện điện tử, gắn liền hoặc kết hợp một cách logic
với thông điệp dữ liệu, có khả năng xác nhận ngườig ệp ệ , g ậ g
ký thông điệp dữ liệu và xác nhận sự chấp thuận của
người đó đối với nội dung của thông điệp dữ liệungười đó đối với nội dung của thông điệp dữ liệu
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CHƯƠNG 2
a. Khái niệm (t.)( )
Hợp đồng sử dụng chữ ký số

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


CHƯƠNG 2
1. Tổng quan về hợp đồng điện tử (t.)g q ợp g ệ
a. Đặc điểm

Tí h hi biê iới- Tính phi biên giới
- Tính ảo
- Tính trung gian

í h i- Tính rủi ro cao
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CHƯƠNG 2
V. Hợp đồng điện tửợp g ệ
2. Một số vấn đề pháp lý cần lưu ý
Liê đế ì h hủ i kế h đồa. Liên quan đến quy trình, thủ tục giao kết hợp đồng

điện tử
- Khó xác định chủ thể hợp đồng

Giao kết hợp đồng tự động- Giao kết hợp đồng tự động
- Hiệu lực của chữ ký điện tử
- Giá trị pháp lý (hiệu lực) của các điều khoản trong
hợp đồnghợp đồng
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CHƯƠNG 2
2. Một số vấn đề pháp lý cần lưu ý (t.)ộ p p ý ý
b. Liên quan đến quá trình thực hiện hợp đồng

Kh há lý ề h đồ điệ tử ò khá h- Khung pháp lý về hợp đồng điện tử còn khác nhau
giữa các quốc gia
- N hiều rủi ro liên quan đến khía cạnh kỹ thuật

Khó khăn trong việc giải quyết tranh chấp hợp đồng- Khó khăn trong việc giải quyết tranh chấp hợp đồng
điện tử
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