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N�i dung chính

1. Thu� quan

2. Các hàng rào th��ng m�i phi thu� quan

�!�#��)����*
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N�i dung chính: Thu� quan

1. Các lo�i thu� quan

2. �o l��ng m�c �	 c
a thu� quan

3. Phân tích tác �	ng c
a thu� quan
trong tr��ng h�p n��c nh


�!�#��)����*

trong tr��ng h�p n��c nh


4.   Phân tích tác �	ng c
a thu� quan
trong tr��ng h�p n��c l�n

5.   T� l� b�o h	 hi�u qu� v�i
nhi�u y�u t� ��u vào

6.  Thu� quan t�i �u
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N�i dung chính – Hàng rào phi thu� quan

H�n ch� xu�t kh�u t� nguy�n2

Các quy �	nh k
 thu�t, hành chính3

1 H�n ng�ch

Các-ten qu�c t�4

Bán phá giá

3
Tr
 c�p xu�t kh�u 

3

5

6
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Khái ni�m chung

� Thu� quan là m	t lo�i thu� �ánh vào hàng hóa khi nó ���c v�n chuy�n
xuyên qua biên gi�i qu�c gia

� Thu� quan là m	t lo�i thu� �ánh vào m�i ��n v� hàng hoá xu�t kh�u
hay nh�p kh�u c
a m	t qu�c gia.

�!�#��)����*

� Chú ý:

� Thu� quan bao g�m c� thu� nh�p kh�u và thu� xu�t kh�u

� Là thu� gián thu

� Thu� quan làm gi�m s� c�nh tranh c
a hàng hoá xu�t nh�p kh�u

� L�u ý: thu� t�i các khu ch� xu�t
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Phân lo�i thu� quan

Thu� quan

��i t�
ng ch	u thu� M�c �ích �ánh thu� Ph��ng pháp �ánh thu�

Thu� Thu� Thu� Thu� Thu� s� Thu� giá Thu� 

�!�#��)����*

Thu� 
NK

Thu� 
XK

Thu� 
b�o h�

Thu� 
dthu

Thu� s� 
l�
ng

Thu� giá 
tr	

Thu� h�n 
h
p

��
c áp 
d�ng 

r�ng rãi

- �ã b	 lo�i b� � các n��c PT
- Sd � m�t s� n��c �PT v�i 
các m�t hàng xk truy�n th�ng

- Hàng NK

- Hàng XK

Thu� 
quá 

c�nh

H giá tr	 ít, slg nhi�u 
(��n v	 v�t lý)

H có giá 
tr	 cao

Thu� s� l�
ng có m�c �� b�o h� th�p 
h�n thu� giá tr	 khi x�y ra l�m phát
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Phân lo�i thu� quan (ti�p)

Thu� quan

Theo m�c thu� M�c �ích XNK H Ph�m vi thu thu�

Thu� Thu� Hàng Thu� Thu� Thu� Thu� 

�!�#��)����*

Thu� 
t�i 

thi�u

Thu� 
t�i
�a

Hàng 
mi�n 
thu�

Thu� 
ph� 

thông

Thu� 
XNK 
TW

Thu� 
XNK �	a 
ph��ng

Thu� 
�u
�ãi

Bi�u thu� quan
- Bi�u thu� quan ��n: m�i lo�i hàng ch� có m�t m�c thu�

- Bi�u thu� quan kép: m�i lo�i hàng có th� có t� hai m�c thu� tr� lên
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Phân lo�i thu� quan – M�t s� lo�i thu� ��c bi�t

� Ch� �	 t�i hu� qu�c – MFN
� 26/5/1999: Nh�t B�n và Vi�t Nam �ã dành cho nhau MFN 

�Thu� tôm c
a Vi�t Nam nh�p kh�u vào Nh�t B�n (bình quân 
29 t� Yên/n�m) gi�m t� 4% xu�ng 1%

� Thu� ô tô nh�p kh�u t� Nh�t B�n vào Vi�t Nam gi�m t� 30% 
xu�ng 20% (thu� không �u �ãi là 60%)

�!�#��)����*

xu�ng 20% (thu� không �u �ãi là 60%)

� M�: �� ch�i tr� em n�u áp d ng thu� MFN là 7.4%, thu� 
thông th��ng là 38%

� Ch� �	 �u �ãi thu� quan ph! c�p – GSP
� Các n��c công nghi�p phát tri�n áp d ng ch� �	 �u �ãi v� thu� 

(t� 0 – 3%) ��i v�i các m"t hàng công nghi�p thành ph�m, bán 
thành ph�m và hàng công nghi�p ch� bi�n nh�p kh�u  t� các 
n��c ch�m và �ang phát tri�n
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Thu� su�t thu� nh�p kh�u c
a Vi�t Nam

� Thu� su�t �u �ãi:

� áp d ng v�i hàng hóa nh�p kh�u có xu�t x� t� n��c, nhóm n��c ho"c
vùng lãnh th! th�c hi�n MFN trong quan h� th��ng m�i v�i VN

� Thu� su�t �u �ãi ��c bi�t
� áp d ng v�i hàng hóa nh�p kh�u có xu�t x� t� n��c, nhóm n��c ho"c

vùng lãnh th! th�c hi�n �u �ãi �"c bi�t v� thu� nh�p kh�u v�i Vi�t Nam
theo th� ch� FTA, CU...

�!�#��)����*

theo th� ch� FTA, CU...

� �i�u ki�n �����c áp d�ng thu	 su
t �u �ãi ��c bi�t:

� Hàng hóa có C/O t� n��c, nhóm n��c ho"c vùng lãnh th! �ã có
tho� thu�n �u �ãi �"c bi�t v� thu� nh�p kh�u v�i Vi�t Nam (n�u t!ng
giá tr� lô hàng (FOB) không v��t quá 200 USD thì không ph�i có
C/O)

� Hàng hóa nh�p kh�u ph�i là nh#ng m"t hàng ���c quy ��nh c th�
trong tho� thu�n và ph�i �áp �ng �
 các �i�u ki�n �ã ghi trong tho�
thu�n

� C/O ph�i phù h�p v�i qui ��nh c
a pháp lu�t hi�n hành v� xu�t x�
hàng hóa

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


Thu� su�t thu� nh�p kh�u c
a Vi�t Nam (ti�p)

� Thu� su�t thông th��ng

� Áp d ng v�i hàng hóa nh�p kh�u có xu�t x� t� n��c, nhóm
n��c ho"c vùng lãnh th! không th�c hi�n MFN và không th�c hi�n
�u �ãi �"c bi�t v� thu� nk v�i Vi�t Nam.

�!�#��)����*

Ngu�n: website T
ng c�c H�i quan

�u �ãi �"c bi�t v� thu� nk v�i Vi�t Nam.

� Thu� su�t thông th��ng ���c áp d ng th�ng nh�t b$ng 150%
m�c thu� su�t �u �ãi c
a t�ng m"t hàng t��ng �ng quy ��nh t�i
Bi�u thu� nh�p kh�u �u �ãi.
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�o l��ng m�c �	 b�o h	 c
a thu� quan

M�t hàng A B C

Thu� su�t (%) 10 15 20

Giá tr	 NK (nghìn $) 500 200 100

�T� l� thu� quan trung bình không cân �o (R1)

�!�#��)����*

� R1 = (10 + 15 + 20)/3 = 15%

� Không tính toán ��n t�m quan tr%ng c
a hàng

hóa nh�p kh�u

Giá tr	 NK (nghìn $) 500 200 100
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�o l��ng m�c �	 b�o h	 c
a thu� quan (ti�p)

M�t hàng A B C

Thu� su�t (%) 10 15 20

Giá tr	 NK (nghìn $) 500 200 100

�T� l� thu� quan trung bình không cân �o (R2)

�!�#��)����*

� R2 = (10x500 + 15x200 + 20x100) / (500 + 200 + 100) = 12.5%

Giá tr	 NK (nghìn $) 500 200 100
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Tác �	ng c
a thu� quan nh�p kh�u 
trong tr��ng h�p n��c nh


�!�#��)����*
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Gi� ��nh

�N��c nh

� Thu� quan không �nh h�&ng ��n giá th� gi�i
� Ch�p nh�n giá

�Ngành b� �ánh thu� là ngành nh
 

�!�#��)����*

�Ngành b� �ánh thu� là ngành nh
 
� Thu� không �nh h�&ng ��n các ngành khác 

trong n�n kinh t� 
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Tác ��ng ��n s�n xu�t, tiêu dùng, th��ng m�i và giá c� 
c a thu� nh�p kh�u

Xác �	nh PX, QD, QS và QI 

trong tr��ng h
p không 
có th��ng m�i ? 

PX > Pw - Xác ��nh  PX, Pw, QD, QS và QI  khi TM t� do?

- PX = PW= 1$, QD = 70X. QS = 10X. QI = 60X

t = 100%

-Xác ��nh PX, PW, QD, QS và QI khi có thu�?
- Pw= 1 $, PX = 2$, QD = 50X, QS = 20 X, QI = 30X

Sx

4

5

6
Px($)

�!�#��)����*

��n tiêu dùng và 
s�n xu�t 

��n giá 

��n th��ng m�i 

��n thu NSNN

PW + t =

Dx

G

A

J

M

H

N BC

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

X

Nh�p kh�u sau thu�

Nh�p kh�u tr��c thu�

E

SF +T

T

0

1

2

3

4

S
F

PW =

Tác 
��ng 
c�a 
thu� 
nh�p 
kh�u 
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Tóm t!t tác ��ng c a thu� quan nh�p kh�u ��n s�n 
xu�t, tiêu dùng, th��ng m�i và giá c�

Không có 
TM

TM t� do Thu� 
nh�p 
kh�u 

Tác ��ng

QS 30 10 20 T�ng

�!�#��)����*

QD 30 70 50 Gi�m

QI 0 60 30 Gi�m

PX 3 1 2 T�ng
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Tác ��ng ��n phúc l
i xã h�i c a thu� nh�p kh�u 

�Ai là ng��i ���c l�i? Ai b� thi�t?
�Phúc l�i v�i ng��i tiêu dùng: 

� Th"ng d� tiêu dùng (CS)
�Phúc l�i v�i ng��i s�n xu�t: 

� Th"ng d� s�n xu�t  (PS)

�!�#��)����*

� Th"ng d� s�n xu�t  (PS)
�Chính ph
 

� Doanh thu t� thu�.
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E

R

3

4

5

6
Px($)

Tác �	ng c
a thu� nh�p kh�u ��n th"ng d� tiêu dùng 

t = 100%

PX t"ng t� 1$ lên 2$

QD gi�m t� 70X 
xu�ng 50X

CS – TM  t� do?
P

�!�#��)����*

Dx

G

A

H

N B

Q

K

L Z W
0

1

2

3

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

X

CS – TM  t� do?
CS – Thu� quan?

CS gi�m b#ng di�n tích AGHB = 
60$.

Pw

Pw+t
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Tác �	ng c
a thu� quan ��n th"ng d� s�n xu�t

Sx

3

4

5
Px($)

t = 100%

PX t"ng t� 1$ lên 2$

QS t"ng t� 10X lên 
20X

PS – TM t� do?

�!�#��)����*

G

A C

V U
0

1

2

3

0 10 20 30 40 50
����

J
PS – TM t� do?
PS – thu� quan?

PS t"ng lên b#ng di�n tích 
AGJC = 15$.
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Chi phí và l�i ích c
a thu� quan

Sx

R

4

5

6
Px($)

AGHB = a+b+c+d=60$
MJHN = c =30$ là 

dthu c a CP khi có t

AGJC = a =15$ ��
c phân 
ph�i l�i cho các nhà sx X

15$ còn l�i và th� hi�n chi phí b�o h� 
hay kho�n m�t tr!ng c a n�n kinh t�

�!�#��)����*

Dx

E

G

A

J

M

H

N
B

SF + T

SF

T

C

a c

0

1

2

3

4

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

X

hay kho�n m�t tr!ng c a n�n kinh t�

CJM=b=5$
là l�ch l�c 
trong sx

BHN=d=10$
là l�ch l�c 
trong td

Thu� quan làm 
gi�m phúc l�i XH
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Tóm t't tác �	ng phúc l�i c
a thu� nh�p kh�u
.��/�0��10�2�.��34����5�2�
� 6�0��10�

� Chính ph
                + c
� Ng��i s�n xu�t        + a

� 74����5�	�

� Ng��i tiêu dùng       - (a+b+c+d)

�!�#��)����*

� Ng��i tiêu dùng       - (a+b+c+d)
� 8�9��10��:;����2

� N��c nh
: -(b+d) 
� - (b+d) g%i là ph�n m�t không c
a xã h	i
� b: thi�t h�i do s�n xu�t b� bóp méo
� c: thi�t h�i do tiêu dùng b� bóp méo
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Tóm t't tác �	ng phúc l�i c
a thu� nh�p kh�u (ti�p)

chi phí b�o h� hay kho�n 
m�t tr!ng c a n�n kinh t�

l�ch l�c 
trong sx

l�ch l�c 
trong td

�!�#��)����*

Do thu� quan làm t"ng giá t��ng ��i H X
so v�i H Y m�t cách gi� t�o và làm bóp
méo tiêu dùng � QG 2.

Do thu� quan �ã làm m�t s� ngu$n l�c sx 
trong n��c chuy�n t� vi�c sx H có th� xk (Y) 
sang sx H  có th� nk (X) kém hq h�n � QG 2.
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Tác �	ng c
a thu� quan nh�p kh�u 
trong tr��ng h�p n��c l�n

�!�#��)����*
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� Gi� s( có 2 QG (1 & 2) cùng s�n xu�t và tiêu dùng
hàng hóa X

�Khi không có th��ng m�i, m�c giá cân b$ng c
a hàng
hóa X t�i QG 1 l�n h�n m�c giá cân b$ng c
a hàng hóa
X t�i QG 2 � hàng hóa X s) ���c di chuy�n t� QG 2

Gi� thi�t

�!�#��)����*

X t�i QG 2 � hàng hóa X s) ���c di chuy�n t� QG 2
sang QG 1.

� Hàng hóa X khi ���c xu�t kh�u t� QG 2 sang QG 1
s) khi�n m�c giá c
a nó t�ng & QG 2 và gi�m & QG 1
cho ��n khi không còn s� khác bi�t v� giá gi#a 2 QG.
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����ng c%u nh�p kh�u c a QG 1
� Th� hi�n s� l��ng nh�p kh�u t�i �a mà QG 1 mong mu�n t�i 
m�i m�c giá nh�p kh�u 

� Nhu c�u NK = chênh l�ch gi#a nhu c�u tiêu dùng và m�c s�n 
xu�t c
a QG 1 � MD = D – S

���ng cung xu�t kh�u và ���ng c�u nh�p kh�u

�!�#��)����*

xu�t c
a QG 1 � MD = DP – SP

� ���ng cung xu�t kh�u c a QG 2
� Th� hi�n s� l��ng xu�t kh�u t�i �a mà QG 2 mong mu�n t�i 
m�i m�c giá xu�t kh�u 

� Nhu c�u XK = chênh l�ch gi#a m�c cung trong n��c và nhu 
c�u tiêu dùng c
a QG 2 � XS = S*P*)– D*P*
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���ng c�u nh�p kh�u c
a QG1

��c �i�m:
- C!t tr�c tung t�i m�c 
giá cân b#ng c a QG 1
- Có �� d�c xu�ng

PP S

APA

P2 2

�!�#��)����*

- Có �� d�c xu�ng
- Ph&ng h�n ���ng 
c%u n�i �	a c a QG 1

QQ

D

S2 D2 D2 – S2S1 D1 D1 – S1

P2

P1

2

1
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���ng cung xu�t kh�u c
a QG2

��c �i�m:
- C!t tr�c tung t�i m�c giá cân b#ng c a QG 2
- Có �� d�c lên
- Ph&ng h�n ���ng cung n�i �	a c a QG 2

S*PP

�!�#��)����*

P2

P*
A

D*

S

P1

XS

PP

QQS*2 – D*2 S*2D*2 D*1 S*1S*1 – D*1
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Cân b$ng khi ch�a có thu� quan

S*

S

P P

QG 1 QG 2

XS

1

P

Th	 tr��ng TG

�!�#��)����*

D*
D

PW

Q Q

MD

1

QW Q
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Tác �	ng c
a thu� quan

Thu� 
quan CPSX *

D� c%u � QG 1 và 
d� cung � QG 2

PX có xu h��ng 
' � QG1

�!�#��)����*

Không có TM n	u PQG1 – PQG2 < T
PX có xu h��ng 

( � QG2

�PT – P*
T = t

�PT = P*
T + t
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Tác �	ng c
a thu� quan (ti�p)

S*

S

P

QG 1 QG 2

XS

2
1

P

Th	 tr��ng TG

P

�!�#��)����*

D*
D

Q Q

MD

QT

1

QW

P*
T

3
t

Q

PT
PW

Có thu� quan, PX1 ' ��n PT và PX2 ( ��n P*T (= PT – t) 
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Tác �	ng c
a thu� quan (ti�p)

S

QG 1

XS

2
1

P
Th	 tr��ng TG

PT

P

�!�#��)����*

) QG1: SX ' và DX ( b�i vì m�c giá cao ���� nhu c%u nk (
���� QX ( do áp d�ng thu� quan

D

Q

MD

QT

1

QW

P*
T 3

t

Q

PT

PW

P*
T

QT
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Tác �	ng c
a thu� quan (ti�p)

S*
P

QG 2

XS

2
1

P

Th	 tr��ng TG

PT

P

�!�#��)����*

) QG2: SX ( và DX ' do m�c giá ( ���� ít hàng hóa xk h�n
���� QX ( do áp d�ng thu� quan

D*

Q

MD

QT

1

QW

P*
T 3

t

Q

PW

QT
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Tác �	ng c
a thu� quan (ti�p)

�Giá hàng hóa & n��c nh�p kh�u t�ng lên PT

�����������<��=���>��:�?��%�@����A��:�B���
���/
��%�������������<��=�������>��3C���
����D

�EF��G���1H���'������������<��=���>����I#��EF��G���1H���'������������<��=���>����I#�
%�@����J������������
���I#�%�@��

� PT – P*
T = t

� PT = P*
T + t

�K�0�����I#�%�@��������<��L���A��
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Gi�m th�ng d� tiêu dùng: a + b+ c+ d
T�ng th�ng d� s�n xu�t : a      
T�ng doanh thu NSNN :   c +  e
Phúc l�i xã h�i ròng:         e – (b+d)

b: thi�t h	i do s�n xu�t b
 bóp méo
d: thi�t h	i do tiêu dùng b
 bóp méo

P

D SP

Tác �	ng c
a thu� quan (ti�p)

�!�#��)����*

d: thi�t h	i do tiêu dùng b
 bóp méo
c : doanh thu t� thu� 
e: T�ng l�i ích do TOT thay 
�i tích c�cdcPW

PT

P*T

Q

a b
e

Qm

Nh�p kh�u tr��c thu�

Nh�p kh�u sau thu�

Thu�
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T� l� b�o h	 hi�u qu�

Thu� quan 
danh ngh*a

Hàng hóa NK 
cu�i cùng

T"ng giá 
bán hàng 

nh�p kh�u

�!�#��)����*

V�y m�c �� b�o h� mà các nhà s�n xu�t 
n�i �	a nh�n ��
c t� thu� quan là nh� th� 

nào?

t+ l� b�o h� hi�u qu�
(t+ l� b�o h� th�c s�) 
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T� l� b�o h	 hi�u qu�

Thu� 
quan

Nguyên li�u 
nh�p kh�u

,nh h��ng tr�c 
ti�p t�i nhà sx

QG th��ng áp d�ng m�c thu� t� do ho�c m�c thu� th�p 

�!�#��)����*

QG th��ng áp d�ng m�c thu� t� do ho�c m�c thu� th�p 
��i v�i các YTSX �%u vào h�n là ��i v�i các hàng hóa 
cu�i cùng có th� ��
c s�n xu�t  b#ng các y�u t��ó

khuy�n khích s�n xu�t trong n��c và t"ng vi�c làm

Ví d�, cho phép NK len t� do nh�ng �ánh thu� ��i v�i áo len NK 
�� khuy�n khích sx áo len trong n��c và t"ng vi�c làm n�i �	a.
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

T� l� b�o h	 hi�u qu�: là t� l� % gi#a thu� quan danh 
ngh+a (���c tính toán d�a trên giá tr� c
a hàng hóa cu�i 
cùng) và giá tr� n	i ��a t�ng thêm (b$ng v�i m�c giá c
a 
hàng hóa cu�i cùng tr� �i chi phí c
a vi�c nh�p kh�u các 
y�u t� ��u vào �� s�n xu�t hàng hóa �ó).

�!�#��)����*

y�u t� ��u vào �� s�n xu�t hàng hóa �ó).

CP
T

V
T

g
−

==

- g: t+ l� b�o h� hi�u qu�

- T: thu� quan danh ngh*a

- P: giá c a hàng hóa cu�i cùng

- C: chi phí c a vi�c nh�p kh�u các YTSX
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

Giá tr	 len NK �� sx 1 
cái áo là 80$

TM t� do, giá c a m�t 
cái áo là 100 $

t+ l� thu� quan hi�u qu� 
��
c tính d�a trên giá tr	 
n�i �	a t"ng thêm c a cái 
áo là 10$/20$ = 50%

�!�#��)����*

cái áo là 100 $

t = 10$

giá áo trên th	 tr��ng 
n�i �	a là 110 $

80$ là giá tr	 len nh�p kh�u

20 $ là ph%n giá tr	 n�i �	a t"ng thêm

10$ th� hi�n thu� quan

t+ l� thu� quan danh 
ngh*a ��
c tính d�a trên 

giá c a H cu�i cùng là 
10$/100$ =10%)
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

NTD: 10$ thu� quan �ã 
làm t"ng giá áo mà h- 
mua thêm 10$ hay 10%

NSX: 10$ thu� quan . 
50% c a 20$ t"ng thêm 
trong sx áo � n�i �	a

ch� ra m�c giá c a hàng hóa 
cu�i cùng s/ t"ng lên bao 

> <

�!�#��)����*

L�u ý: b�t c� khi nào các y�u t� �	u vào ���c nh
p kh�u t� do hay ch
u m�c
thu� th�p h�n hàng hóa cu�i cùng ���c s�n xu�t b�ng các y�u t� �	u vào
nh
p kh�u �ó, thì t� l� b�o h� hi�u qu� s� v��t quá t� l� thu� quan danh
ngh�a.

m�c �� b�o h� l�n h�n (g�p 5 l%n) so 
v�i 10% t+ l� thu� quan danh ngh*a

T+ l� b�o h� hi�u qu� c a thu� quan r�t quan tr-ng ��i v�i 
nhà s�n xu�t vì nó ch� ra m�c �� b�o h� th�c s� dành cho 
các nhà s�n xu�t n�i �	a khi nh�p kh�u hàng hóa

cu�i cùng s/ t"ng lên bao 
nhiêu khi có thu� quan
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

)1(
1 i

ii

a
tat

g
−

−=

�!�#��)����*

Trong �ó:
g: t+ l� b�o h� hi�u qu� ��i v�i nhà sx H cu�i cùng
t: t+ l� thu� quan danh ngh*a ��i v�i NTD H cu�i cùng
ai: t+ l� gi0a chi phí c a các y�u t� �%u vào NK và giá c a 

H cu�i cùng khi không có thu� quan
ti: t+ l� thu� quan danh ngh*a �ánh vào y�u t� �%u vào NK
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

%505.0
2.0
1.0

8.01
0*8.01.0 ===

−
−=g

Trong ví d� nêu trên, t = 10% hay 0,1, ai = 0,8 và ti = 0

N�u áp d�ng thu� nh�p kh�u 5% ��i v�i các y�u t� �%u vào 

�!�#��)����*

N�u áp d�ng thu� nh�p kh�u 5% ��i v�i các y�u t� �%u vào 
(ngh*a là ti = 0.05) thì

%303.0
2.0
06.0

2.0
04.01.0

8.01
05.0*8.01.0 ===−=

−
−=g

N�u ti = 10%,

V�i ti = 20%,

%101.0
2.0

02.0
2.0

08.01.0
8.01

1.0*8.01.0 ===−=
−

−=g

%303.0
2.0
06.0

2.0
16.01.0

8.01
2.0*8.01.0 −=−=−=−=

−
−=g
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

)1(
1 i

ii

a
tat

g
−

−=

�!�#��)����*

1. N�u ai = 0 ���� g = t

2. V�i giá tr	 ai và ti cho tr��c, g ' ���� t '

3. V�i giá tr	 t và ti cho tr��c, g ' ���� ai '

4. Giá tr	 c a g v�
t quá, b#ng, hay nh� h�n t
khi ti nh� h�n, b#ng, ho�c l�n h�n t 

5. Khi aiti v�
t quá t, g < 0
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

thu� quan �ánh vào 
các y�u t� �%u vào NK

các nhà 
sx n�i �	aL�u ý

�!�#��)����*

t"ng CPSX gi�m t+ l� b�o h�

không khuy�n khích s�n xu�t n�i �	a
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

� t ko th� hi�n ���c t� l� b�o h	 th�c s� cho các nhà s�n xu�t n	i ��a
khi s�n xu�t hàng hóa thay th� nh�p kh�u.

� Các n��c công nghi�p ��u có c� c�u thu� quan leo thang v�i t r�t
th�p hay b$ng 0 ��i v�i nguyên li�u thô và t� l� ngày càng cao trong
quá trình s�n xu�t (xem tr��ng h�p 3) � g ��i v�i H cu�i cùng s(quá trình s�n xu�t (xem tr��ng h�p 3) � g ��i v�i H cu�i cùng s(
d ng các y�u t� ��u vào nk > t.

� T� l� b�o h	 hi�u qu� & các n��c công nghi�p th��ng ���c s( d ng
nhi�u nh�t & nh#ng hàng hóa s( d ng nhi�u lao �	ng ��n gi�n nh�
d�t may - nh#ng ngành & các n��c �PT có l�i th� c�nh tranh, và
�óng m	t vai trò quan tr%ng ��i v�i s� phát tri�n c
a h%.
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

�Các t� l� thu� quan t�ng d�n cùng v�i quá trình s�n 
xu�t n	i ��a

�Tr��c khi k�t thúc vòng �àm phán Uruguay vào n�m 
1993, & h�u h�t các n��c công nghi�p, thu� quan nh�p 1993, & h�u h�t các n��c công nghi�p, thu� quan nh�p 
kh�u  trung bình:

2.1% ��i v�i 
nguyên li�u thô

5.3% ��i v�i bán 
thành ph�m

9.1% ��i v�i 
thành ph�m
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  (ti�p)

b�o h� 
hi�u qu�

gi� 
�	nh

m�c giá qu�c t� c
a hàng hóa và các 
YTSX nh�p kh�u không b� �nh h�&ng b&i 
thu� quan

các y�u t� ��u vào này ���c s( d ng 
theo m	t t� l� c� ��nh trong s�n xu�t 

C� hai gi� �	nh này ��u 

�!�#��)����*

Tuy nhiên, g v,n t�t h�n t� l� t trong vi�c ��c l��ng m�c �	 b�o h	 th�c 
s� ��i v�i các nhà s�n xu�t n	i ��a khi s�n xu�t s�n ph�m thay th� nh�p 
kh�u và �óng m	t vai trò quan tr%ng trong vòng �àm phán th��ng m�i 
Urugoay

C� hai gi� �	nh này ��u 
không có c"n c� v0ng ch!c

Ví d , khi giá c
a các y�u t� ��u vào nh�p kh�u t�ng do tác �	ng c
a 
thu� quan, các nhà s�n xu�t n	i ��a th��ng s( d ng các y�u t� ��u vào 
khác & n	i ��a ho"c nh�p kh�u các y�u t� ��u vào khác r� h�n vào s�n 
xu�t.
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  v�i nhi�u y�u t� ��u vào

M� r�ng công th�c (1) trong tr��ng h
p có nhi�u y�u t� �%u 
vào v�i nhi�u m�c thu� quan danh ngh*a khác nhau. 

�
�−

= ii tat
g

�!�#��)����*

�
�

−
=

ia
g

1
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  v�i nhi�u y�u t� ��u vào (ti�p)

Hàng hóa Áo len Len Kim �an

M�c giá khi th��ng m�i t� do (USD) 100 60 10

Thu� nh�p kh�u (%) 20 20 30

M�c giá sau thu� (USD) 120 72 13

�!�#��)����*

� Giá tr	 b� sung c a áo len khi th��ng m�i t� do 

� Giá tr	 b� sung c a áo len d��i s� b�o h� 

� T+ l� thu� quan danh ngh*a ��i v�i áo len

� T+ l� b�o h� hi�u qu� ��i v�i áo len 
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T� l� b�o h	 hi�u qu�  v�i nhi�u y�u t� ��u vào (ti�p)

Hàng hóa Áo len Len Kim �an

M�c giá khi th��ng m�i t� do (USD) 100 60 10

Thu� nh�p kh�u (%) 20 20 30

M�c giá sau thu� (USD) 120 72 13

�!�#��)����*

� Giá tr	 b� sung c a áo len khi th��ng m�i t� do là: 30 USD

� Giá tr	 b� sung c a áo len d��i s� b�o h� là 35 USD

� T+ l� thu� quan danh ngh*a ��i v�i áo len là 20%

� T+ l� b�o h� hi�u qu� ��i v�i áo len là 16.67%
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Khái ni�m thu� quan t�i �u

� Thu� quan t�i �u là t� l� thu� quan t�i �a hóa l�i nhu�n 
ròng b$ng cách c�i thi�n t� l� trao �!i ch�ng l�i s� gi�m 
c
a kh�i l��ng th��ng m�i.

� Khi th��ng m�i t� do, n�u QG t�ng t� l� thu� quan thì 
phúc l�i c
a QG này s) t�ng lên ��n m�c t�i �a (thu� 
quan t�i �u).

�!�#��)����*

phúc l�i c
a QG này s) t�ng lên ��n m�c t�i �a (thu� 
quan t�i �u).

� Sau �ó, phúc l�i c
a QG s) gi�m d�n khi t� l� thu� quan 
ti�p t c t�ng lên v��t quá m�c t�i �u � QG s) quay tr& 
l�i �i�m t� c�p t� túc v�i m	t m�c thu� quan c�m �oán.
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Thu� quan t�i �u và s� tr� �-a

� Khi m	t QG 

T� l� trao �!i 
c
a các ��i 

Các ��i tác 
th��ng m�i s) 
tr� �-a và áp 
d ng m�c thu� 

Add Your Title

QG th� nh�t l�i 
ti�p t c �ánh 
thu� tr� �-a => 
các qu�c gia 
��u m�t �i l�i 

�!�#��)����*

� Khi m	t QG 
l�n áp d ng thu� 
quan, kh�i l��ng 
TM gi�m (gi�m 
phúc l�i QG) 
nh�ng t� l� trao 
�!i c
a QG t�ng 
(t�ng phúc l�i 
QG).

c
a các ��i 
tác th��ng 
m�i gi�m �
phúc l�i c
a 
các ��i tác 
th��ng m�i 
gi�m

d ng m�c thu� 
quan t�i �u c
a 
mình �� tr�ng 
ph�t qu�c gia 
th� nh�t

��u m�t �i l�i 
ích t� TMQT
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Thu� quan t�i �u và s� tr� �-a (ti�p)

�!�#��)����*
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Thu� quan t�i �u và s� tr� �-a (ti�p)

�M��������/�������
	
� �i�m cân b$ng là E v�i Pw=1

�-��N�/�������
�������B�����1H��(A��#�@��L���I#�
%�@���O�-��P
� ���ng cong cung c
a QG2 t�nh ti�n ��n 2*
� �i�m cân b$ng m�i là E*: 25Y = 40X

�!�#��)����*

� �i�m cân b$ng m�i là E*: 25Y = 40X
� Giá tr� c
a X gi�m
� TOT c
a QG1 gi�m t� 1 xu�ng còn 0,625
� TOT c
a QG2 t�ng t� 1 lên 1,6
� Ph�n l�i t�c c
a QG2 t�ng do TOT t�ng l�n h�n so 

v�i ph�n l�i t�c gi�m c
a QG2 do gi�m kh�i l��ng 
th��ng m�i.
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Thu� quan t�i �u và s� tr� �-a (ti�p)

�-��P�34����5��$��
Q
���A��$��%�B��1�0���
"���A�D
�-�P�� A�/R��3C��������/�������
�������B�����1H��
(A��#�@��S���I#�%�@���O�-��N
� ���ng cong cung c
a QG1 t�nh ti�n ��n 1*
� �i�m cân b$ng m�i là E**: 10Y = 5X
� TOT c
a QG 1 t�ng

�!�#��)����*

� TOT c
a QG 1 t�ng
� TOT c
a GQ2 gi�m sút
� Kh�i l��ng th��ng m�i �ã gi�m �i nhi�u
� Quá trình này ti�p t c cho ��n khi c� 2 QG quay tr& 

l�i �i�m ban ��u là s�n xu�t t� c�p t� túc.
� C� 2 QG ��u b� m�t �i l�i ích c
a TMQT.
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Hàng rào phi thu� quan

�K��3?��%U������ �!���!�%�V���#�A��1�����
�
�����1����W!��<�1�X���������<���F�Y!�
����3�H����>����B�����D

�Z&�Y[	
� H�n ng�ch� H�n ng�ch
� H�n ch� xu�t kh�u t� nguy�n
� Carten qu�c t�
� Các quy ��nh v� môi tr��ng, lao �	ng…
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H�n ng�ch – Khái ni�m

��������	
\��
����1�� �!��A���������
����#������
������������ ]�����?�D�

6̂ )1�3�5�#��#���	���������
(B�6̂ )1�3�5�#��#���	���������
(B
1�0�������!�/�0�#�W#��I#%�@���)
:�?�%�@�$�!��B����� !�������_�%U
��?�/4��D
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Vai trò c a h�n ng�ch

b�o h� th
 
tr��ng n�i �
a

các n��c công nghi�p PT: 
b�o h� ngành công nghi�p

các n��c �PT: kk sx thay th� NK 
và cân b#ng cán cân thanh toán

th�c hi�n phân 
bi�t ��i x�

quan h� buôn bán

gây áp l�c ��i v�i các ��i th  c�nh tranh

�i�u ti�t quan 
h� cung c	u

nh0ng sp xk và nk quan tr-ng

trên nh0ng th	 tr��ng chi�n l�
c
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H�n ch� c a h�n ng�ch nh�p kh�u

bóp méo c�nh tranh trong th��ng m�i 

( ho�c tri�t tiêu vai trò �i�u ti�t c a th	 tr��ng 
H�n 

ng�ch

( ho�c tri�t tiêu vai trò �i�u ti�t c a th	 tr��ng 

m�t tính �n �	nh c a môi tr��ng th��ng m�i 

nguyên nhân chính c a s� c�nh tranh ko 
lành m�nh trên th	 tr��ng
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Tác ��ng c a h�n ng�ch nh�p kh�u 

Sx

5

6
Px($)

Khi ko có TM, QG A sx 
và td t�i E(30X, 3$)

PX > Pw

Khi TM t� do, v�i Pw = 1$, 
QGA td AB = 70X trong �ó 

sx AC = 10X và NK CB = 60X

Dx

10 20 30 40 50 60 70 80 90 100
0

1

2

3

4

G

A

J H

BC

X

E

M N

sx AC = 10X và NK CB = 60X

quota = JH (30X)

PX = 2$, QGA td GH = 50X 
trong �ó sx GJ = 20X và NK 

JH = 30X
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Tác ��ng c a h�n ng�ch nh�p kh�u (ti�p)

H�n ng�ch NK 
30X

gi�m tiêu dùng n�i 
�	a (BN=20X)

m� r�ng s�n xu�t 
n�i �	a (CM=10X)

gi�m nh�p kh�u 

= �úng 
m�c thu� 

Sx

5

6
Px($)

t"ng dthu CP
(MJHN=30$=1$*30X)

gi�m nh�p kh�u 
(BN+CM=30X)

m�c thu� 
NK 100% 

CP bán ��u giá gi
y 
phép NK cho nh�ng 

ng��i tr� giá cao 
nh
t trên th� tr��ng 

c�nh tranh

Dx

10 20 30 40 50 60 70 80 90 100
0

1

2

3

4

G

A

J H

BC

X

E

M N
a c db
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Tác ��ng c a h�n ng�ch nh�p kh�u (ti�p)

Th�ng d� sx (:     

T��ng t� thu� 
quan, h�n ng�ch 

làm cho:
a: ��
c chuy�n t� ng��i tiêu dùng 

sang ng��i s�n xu�t 

b: t�n th�t do s� l�ch l�c trong s�n xu�tTh�ng d� sx (:     
a+b+c+d

b: t�n th�t do s� l�ch l�c trong s�n xu�t

d: t�n th�t do l�ch l�c trong tiêu dùng

b+d: kho�n m�t tr!ng do b�o h�

V�n �� ��t ra là ph%n l
i c
- ti�n thuê h�n ng�ch - s/ 

thu�c v� ai?

Ti�n thuê h�n ng�ch s/ 
thu�c v� nh0ng ng��i 

có gi�y phép NK
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Tác ��ng c a h�n ng�ch nh�p kh�u (ti�p)

nh#ng nhà nh�p kh�u n	i ��a do nh�p kh�u v�i m�c 
giá th��ng m�i t� do nh�ng bán hàng hóa v�i m�c giá 

cao h�n & n	i ��a

nh#ng nhà xu�t kh�u n��c ngoài t�ng giá bán hàng hóa 

ph%n 

l
i

Chính ph
 n�u Chính ph
 t! ch�c bán ��u giá gi�y 
phép nh�p kh�u 

c
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Tác ��ng c a h�n ng�ch nh�p kh�u 
(ti�p)

Không có 
TM

TM t� do H�n 
ng�ch

Tác ��ng

QS 30 10 20 T�ng

QD 30 70 50 Gi�m

QI 0 60 30 Gi�m

PX 3 1 2 T�ng
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��c �i�m c a h�n ng�ch

� ������������I#�%�@��1�V��1�V���̂�������

�������I#�%�@��� H����4�� �_�������/4�D�

� ����������%�B�����
������B��/��1�0��������� ����������%�B�����
������B��/��1�0��������

�<��/�0��#�W#�:�?��%�@��$����I#�%�@�̀�

���_���34���)�/4�����_���������*!��G�a������a�

��b�$���c)�$�!�/d��/�e��%�����
���'���O���

��>�������)�/4���Y�����[����f���������<��

:�?��%�@���!d����I#�%�@����A��1b�3C�������

�����
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch

� V�i m	t m�c h�n ng�ch c
a hàng hóa X cho tr��c, s� t�ng lên trong
c�u v� hàng hóa X s) d,n t�i s� t�ng lên trong giá c
a hàng hóa X t�i th�
tr��ng n	i ��a l�n h�n so v�i m�c thu� quan t��ng ���ng

� H�n ng�ch có liên quan ch"t ch) ��n vi�c phân ph�i gi�y phép h�n
ng�ch. �i�u này d. làm n�y sinh các tiêu c�c xã h	i

� H�n ng�ch nh�p kh�u gi�i h�n m�c �	 nh�p kh�u c th� trong khi các
�nh h�&ng th��ng m�i c
a thu� quan có th� là không ch'c ch'n.
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

thu� 
quan

không làm thay ��i giá

không làm thay ��i s�n xu�t trong n��c

l�
ng tiêu dùng trong n��c t"ng ��
c 
�áp �ng b#ng nh�p kh�uS�

t"ng 
�áp �ng b#ng nh�p kh�u

h�n 
ng�ch

thay ��i giá
thay ��i s�n xu�t trong n��c

tiêu dùng trong n��c t"ng nh�ng 
không làm thay ��i m�c nh�p kh�u

ví d�

t"ng 
lên 

trong 
nhu 
c%u
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

Dx’

Dx

Px

Sx

giá TG là PwTM t� do

t = 100% h�n ng�ch là S2D2

Pw’’

Pw

Pw’

S1 S2

QxD2 D1 D3

t = 100%

giá TG là Pw’

h�n ng�ch là S2D2
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

Dx ���� Dx’ t = 100%
Px ko ��i (Pw’)

sx gi0 nguyên (S2)

TD 	 (D3 > D2)

Klg NK 	 (S2D3 > S2D2)

Dx’

Dx

Px

Sx

q = S2D2 Px ' (Pw’)

sx ' (S3 > S2)

TD 	 (D3’ > D2)

Qx

Dx

Pw’’

Pw

Pw’

Sx

S1 S2       S3 D2D3’ D1 D3

Klg NK ko ��i
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

Sx

5

6
Px($)

Dx d	ch chuy�n Dx’
q = 30X (J’H’)

Px ' = 2.5S

sx ' ��n 25X (G’J’)

TD 	 t� 50X ��n 55X (G’H’)

Dx

10 20 30 40 50 60 70 80 90 100
0

1

2

3

4

5

G
A

J H
BC

X

E

M N

2.5

D’x

G’ J’ H’

K

t = 100%
Px ko ��i = 2$

sx gi0 nguyên là 20X (GJ)

TD 	 lên ��n 65X (GK)

Klg NK 	 lên 45X (JK)
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

V�i m	t m�c h�n ng�ch cho tr��c, vi�c t�ng lên trong 
c�u s) d,n t�i s� t�ng lên trong giá H trên th� tr��ng n	i 
��a và sx trong n��c s) t�ng nhi�u h�n so v�i m�c thu� 

quan t��ng ���ng

V�i m	t m�c thu� quan nh�p kh�u cho tr��c, vi�c t�ng 
lên trong c�u s) d,n t�i giá và s�n xu�t n	i ��a không 

thay �!i nh�ng làm t�ng tiêu dùng và nh�p kh�u so v�i 
m�c h�n ng�ch t��ng ���ng
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

�H�n ng�ch có liên quan ch�t ch/ ��n vi�c
phân ph�i gi�y phép h�n ng�ch ���� d� làm n�y
sinh các tiêu c�c xã h�isinh các tiêu c�c xã h�i

� N�u chính ph không bán ��u giá nh0ng gi�y phép �ó
trên th	 tr��ng c�nh tranh thì s/ có m�t s� ng��i s1n
sàng b� ti�n ra �� v�n ��ng, h�i l� các quan ch�c cp ��

có ��
c gi�y phép nk, ho�c �� ��
c chính ph cho phép
quy�n c�p h�n ng�ch.
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S� khác nhau gi0a thu� quan và h�n ng�ch (ti�p)

� H�n ng�ch NK gi�i h�n m�c �	 NK c  th� trong 
khi các �nh h�&ng TM c
a thu� quan có th� là ko 
ch'c ch'n. Nguyên nhân:

� Do m�c �	 co dãn c
a ���ng cung và ���ng c�u th��ng r�t khó 
xác ��nh �gây khó kh�n có vi�c d� �oán m�c thu� quan NK �� 
h�n ch� NK v�i m	t s� l��ng nh�t ��nh. 

� Các nhà XK n��c ngoài có th� ch�p nh�n t�t c� ho"c m	t ph�n � Các nhà XK n��c ngoài có th� ch�p nh�n t�t c� ho"c m	t ph�n 
c
a thu� quan b$ng vi�c t�ng hi�u qu� ho�t �	ng ho"c ch�p nh�n 
m�c l�i nhu�n th�p h�n � vi�c gi�m s� l��ng NK th�c t� có th� ít 
h�n so v�i d� �oán. L�u ý �	n giá hàng hóa c�a n��c ngoài.

� Các nhà XK không th� làm nh� v�y v�i h�n ng�ch. Vì s� l��ng NK 
���c phép vào m	t QG ���c xác ��nh rõ ràng b$ng h�n ng�ch.

� /B��$>�����
�1������/����$g������h����������������/����$�!�/4���

1�0��D������M�����10�����g���������������_����H��Yc���1���34����5�D
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Khái ni�m

� 
O���f����G��Pm�n	�"oa�p+�$������(B���>���V���
����5#�%����/;���
��������������1�0���$g�������
�:�?��
%�@���F����)5��/e�3A!�$5�(A��:�?���'����>�������� �>��
�����d�������:�?��%�@������Y5����)a���W#a�����(A��
#�@��/�5���qa�V�Va�$������(A��#�@��%����/
���O���I��
7A�a�����-�B�a�$������-��%���D�
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Khái ni�m (ti�p)

� ������
�:�?��%�@���F����)5��1��������5#�/4����F�
���)5����f���������������������>����!���$>����&���#�'�
��>����'�����/e�������
�(B�1�0���:�?��%�@�������d��
�������!�/<�$�!���>���)D

� K������1!����������!�����I#�%�@���F����)5�

�
���/�����'��������
�:�?��%�@���F����)5�	���B���
������������I#�%�@��������/�����
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VERs ôtô c a Nh�t B�n vào th	 tr��ng M


Th�c t�,
1977 - 1981

ngành công nghi�p 
ôtô c a M


s�t gi�m 1/3

th	 ph%n nk t"ng t� 18% lên 29%

300,000 công nhân b	 m�t vi�c làm

M
 th��ng l�
ng v�i Nh�t B�n: 
Nh�t s/ h�n ch� xk ôtô vào M


1981 – 1983: 
1,68 tri�u cái/n"m

1984 – 1985:
t�t c� là 1,85 tri�u

���� Nh�t B�n �ã «�$ng ý» h�n ch� xk ôtô vào th	 tr��ng M
 
vì s
 r#ng M
 s/ ti�p t�c h�n ch� xk nghiêm ng�t thêm
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VERs ôtô c a Nh�t B�n vào th	 tr��ng M
  (ti�p)

VERs 

M
: các nhà sx ô tô �ã �� h� th�p �i�m hoà v�n xu�ng 
và c�i thi�n ch�t l�
ng ô tô (1981 – 1985) 

Công ty Detroit
6 t� $ l
i nhu�n vào n"m 1983

10 t� $ l
i nhu�n vào n"m 1984
8 t� $ l
i nhu�n vào n"m 1985VERs 

ô tô 

c a 

Nh�t 

B�n

8 t� $ l
i nhu�n vào n"m 1985

Nh�t B�n c2ng g�t hái ��
c nhi�u h�n t� vi�c xu�t kh�u 
v�i giá cao h�n và thu ��
c nhi�u l
i nhu�n h�n

Ng��i b	 thi�t h�i nhi�u nh�t: ng��i td c a M
, ph�i tr� 
giá cao h�n cho c� ôtô sx trong n��c l3n ôtô nk
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Khái ni�m

������*����B���
�

� M	t t! ch�c g�m các nhà cung c�p hàng hóa có tr  s& 

& nhi�u qu�c gia khác nhau (ho"c là nhóm m	t s� chính 

ph
) tho� thu�n h�n ch� ��u ra và xu�t kh�u hàng hoá ph
) tho� thu�n h�n ch� ��u ra và xu�t kh�u hàng hoá 

nh$m t�i �a hoá l�i nhu�n hay t�ng t!ng l�i nhu�n c
a 

t! ch�c. 

� Quy�n l�c c
a các-ten qu�c t	 không d. có th� c�n tr& 

���c b&i vì nó không ch�u �i�u ch� b&i quy�n l�c pháp 

lí c
a m	t qu�c gia duy nh�t nào.

�
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Ví d�

�Q8p� \Q ����r���!��!s�8*� !1*���p:#! �����

�!��� �*(	�
t���������>�:�?�%�@�Yu��Jv��

�����
(A�:�?�$�:�?�%�@�/;1�� �G�����Yu�

��V1H�3B�1u��O�G� Pmwx�/
�Pmw�D�

� y��* ����!��1�.� �
 ��(#! ��.((!�����!�a�1����� y��* ����!��1�.� �
 ��(#! ��.((!�����!�a�1����
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��c �i�m

�"����t�����������*����B���
�Yz��������V��������
����{�
�X������(B�&����f�������������?#���B���
�$g������d�������
��'�)
��$��%�V����<���������)���
D�

� OPEC tho� mãn t�t các yêu c�u này trong nh#ng n�m 1970. Nh�ng sau �ó, t! 
ch�c này t�p h�p quá nhi�u nhà cung c�p cho nên khó t! ch�c thành m	t các-
ten hi�u qu�. ten hi�u qu�. 

� Khi các hàng thay th� s/n có thì c� g'ng h�n ch� ��u ra và xu�t kh�u nh$m 
t�ng giá và t�ng l�i nhu�n ch0 làm cho ng��i mua chuy�n sang mua hàng thay 
th�. 

� E|���{�1����?��3���%����}�1F��������1I#������*����B���
�$g�
�����d�������%�!����(A��%�V���#�A��1��Yu���Ja����
��$������
(A��#�@���V�������5#�%����%�V���#�A��1��/�_��a����#�Ha�
����!�$����!�(�D

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


�~��-+S�6����Z��M��
�+�
a������
������Z���~��-+S�6����M�~�

CuuDuongThanCong.com https://fb.com/tailieudientucntt

http://cuuduongthancong.com?src=pdf
https://fb.com/tailieudientucntt


Quy ��nh v� k� thu�t

Qui �
nh v� an toàn ��i v�i m�t hàng ôtô, và thi�t b	 �i�n

Qui �
nh v� s�c kho� ��i v�i các s�n ph�m �nh h��ng ��n
s�c kh�e con ng��i: l��ng th�c, th�c ph�m
Các yêu c	u v� nhãn mác: ph�i cung c�p thông tin v� xu�t x�
và n�i dung hàng hóavà n�i dung hàng hóa

m�c �ích chính �áng

ch� là các hình th�c gi� 
danh �� h�n ch� nk

m�t s�

Ph%n l�n
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Quy �	nh hành chính

�-�)�/4����������&���/�0�����
��%
���C��
�̂)�%�<�%�G����!�������<����I#�%�@�

�Z&�Y[	���I��7A��
� C
 tuy líp� C
 tuy líp
� Federal Express (Chuy�n phát nhanh)

�
���/���	
� Làm l�i cho các nhà s�n xu�t n	i ��a
� Gây thi�t h�i cho ng��i tiêu dùng
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Các �i�u kho�n thu mua c a Chính ph 

� ����/�g��%�!A��������
�$�5����������������&���
#�'�� !�����>����������(A��#�@���'����>�
��!��D

�Z&�Y[	�K�I������������<���'��"o���)�/4��������
����������&���#�'�1�H��3����#�A������������<��
�'�������V����)�"o�� O�%��������'�������V����)��'�������V����)�"o�� O�%��������'�������V����)�
��)���!��������(!�$>��������<����>����!���D
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Khái ni�m

� ��!��A��������������R����<���e�:�?��#�����O�
3���#������D�

� 7���#�������<�������1��:�?��%�@�������d��
�������!�/<�Y�>����������#�&��'���<��!d��3��� ��
��>����!���$>��������?#���������3�������/4�D���>����!���$>��������?#���������3�������/4�D�

� 7���#�������1��3���������<�� ����>����!���$>��
������?#���������� 4���4�� �_����0#�1b��'��(A��
#�@�D

� EF�%���������� !���N�/4���������� H�2�
� Ví d  v� cá tra và ba sa c
a Vi�t Nam xu�t kh�u sang M�.
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Phân lo�i

� 8�̂��1!��	
� bán phá giá dai d1ng

� bán phá giá c��p bóc

� bán phá giá không th��ng xuyên. 

� �
����
���
���������

� S� phân bi�t giá qu�c t�
� Nhà s�n xu�t luôn luôn có xu h��ng t�i 
�a hoá t!ng l�i nhu�n b$ng cách th��ng 
xuyên bán hàng trên th� tr��ng n��c 
ngoài v�i m�c giá th�p h�n m�c giá & th� 
tr��ng n	i ��a. 
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Phân lo�i (ti�p)

� �
����
���
���������
� T�m th�i bán v�i giá th�p h�n chi phí ho"c th�p h�n giá n��c ngoài 

nh$m m c �ích làm cho nh#ng nhà s�n xu�t n��c ngoài ph�i r�i kh
i 
ngàn

� Sau �ó t"ng giá bán lên �� t�n d ng l�i th� �	c quy�n v�a m�i có 
trên th� tr��ng n��c ngoài. trên th� tr��ng n��c ngoài. 

� �
����
���
��������������� !"�

� Bán hàng theo c� h�i & m�c giá th�p h�n chi phí ho"c bán ra n��c 
ngoài v�i giá th�p h�n so v�i giá trong n��c nh$m m c �ích gi�i 
quy�t m�t s� hàng hoá t�m th�i d� th�a mà không l��ng tr��c 
���c �� không ph�i h� giá bán trong n��c xu�ng.
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Ví d  bán phá giá

� ��I��7A�	�/;�34�3��������1��3���#���������W#�$��$V���)
��=�
�!��MU

� ������>����̂����	�34�3��������3���#�������:*����a���W#�$��
����(B�(A��#�@��%���D�

� ���g��������B�������V�������5#a�/d��3�5��1��������B������� ���g��������B�������V�������5#a�/d��3�5��1��������B������
�V�������5#�������$�H���'��K�H���������̂����	��<�:����>���
3���#�������1�H���[������������!���V�������5#�(A��:�?����*!�
������������ ����� 0���9#��V���� ���D�

�Z�5�����a�
����K���$������(B���>��6V�������~�%���	�34�
%�5��3���#��������V�
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Ví d  bán phá giá (ti�p)

�Z�5����	�34%�5�3��#�������Y�� ��(������4�
� �_��"o

� M��34����������/�0�1�3��#�����a���B����
��)��;��$��#��� ���_����A���)
�3C������
�̂�����1H�\���� �_���0#�'�Z!1%(���*���G��̂�����1H�\���� �_���0#�'�Z!1%(���*���G�
Pmw�a�������:�?�%�@�
Z���I�7A��G� Pmwwv�
���1���]���A�#��#� A���
��B��#�����D�

��G� Pm�na��>���{�<��� ��>��<1�I���B��
3��#�����̀���B�Pmm�a�/;�<�����>��<1�I�
��B��3��#�����\� !��/<�<���g���>�/���
#���� �e�vD
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Khái ni�m
�
 0��?#�:�?��%�@�	�

� Tr� c�p ti�n tr�c ti�p ho"c tr� giúp c
a chính ph


� Cho nh#ng ng��i xu�t kh�u ho"c s�n xu�t hàng xu�t 
kh�u c
a m	t qu�c gia

� Nh$m khuy�n khích xu�t kh�u � Nh$m khuy�n khích xu�t kh�u 

�"o	 ������� ���%��)
�%�&��:�?�%�@�

�Z�5����
� Ví d : Rice : 180�/ USD xu�t kh�u; th�t l�n : 900�/

USD.

�"o� 0�?#�}��G� 1�Pn�{+E���G� ��!�V��
Ŷ�� X����Vap+%�!A���wn� �5�*� !��!
�&�/�_��DDD
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Ví d  v� tr� c�p xu�t kh�u 

�Tr� c�p xu�t kh�u nông s�n Vi�t Nam:

2 N�m 1998, tr� c�p xu�t kh�u cho d�a �óng h	p
xu�t sang M�

2 H� tr� lãi su�t �u �ãi (0,2%/tháng) cho các doanh2 H� tr� lãi su�t �u �ãi (0,2%/tháng) cho các doanh
nghi�p xu�t kh�u m	t s� nông s�n

2H� tr� lãi su�t mua g�o d� tr# t�m th�i, b�i th��ng
l� xu�t kh�u g�o

2H� tr� lãi su�t mua cà phê d� tr# t�m th�i, b�i
th��ng l� do xu�t kh�u cà phê giai �o�n 1999-2000

2H� tr� xu�t kh�u d�a, d�a chu	t, m�n �óng h	p và
th�t l�n
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Ví d  v� tr� c�p xu�t kh�u (ti�p)

� Vi�t Nam

2T� n�m 2003 chuy�n d�n theo h��ng phù h�p h�n v�i
các quy ��nh c
a WTO

2 Ch�a áp d ng hai lo�i tr� c�p xu�t kh�u ���c phép áp
d ng (h� tr� phí v�n t�i trong và ngoài n��c, và chi phíd ng (h� tr� phí v�n t�i trong và ngoài n��c, và chi phí
xúc ti�n th��ng m�i)

� Theo Trung tâm vì Ti�n b	 Nông thôn, Vi�t Nam ch0 c�p
kho�ng 1.103 t� VND (73,5 tri�u USD) m�i n�m cho tr� c�p
xu�t kh�u trong th�i k3 1999-2001. Con s� này th�t không
�áng k� bên c�nh con s� mà các n��c giàu tr� c�p xu�t kh�u
và c�p tín d ng xu�t kh�u �u �ãi.
� M� tr� c�p m�i n�m là 10 t0 USD/n�m cho nông dân tr�ng
ngô, EU kho�ng 870 tri�u euro cho mía ���ng...
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Phân tích tác �	ng c
a tr� c�p xu�t kh�u

PX

SX

DX

Khi ko có TM, QG A sx 
và td t�i (30X, 3$)

PX < Pw

Khi TM t� do, QGA sx S1
��n v	 H X, nh�ng do nhu 

c%u trong n��c ch� có D1 H 
X ���� QG A ph�i xk S D H X

QX

SX

PS

Pw

P

D2 D1 Q S1 S2

a b c d

X ���� QG A ph�i xk S1D1 H X

Tr
 c�p XK

QG A sx S2 H X > so v�i khi 
ch�a có tr
 c�p, nhu c%u 
gi�m xu�ng còn D2 H X và 
QGA xu�t kh�u S2D2 H X

Px trên ttrg n�i �	a là Ps
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Phân tích tác �	ng c
a tr� c�p xu�t kh�u (ti�p)

� E!�$>��� �>��%����<�� 0��?#�:�?��%�@�	
� s�n xu�t n	i ��a t�ng (t� S1 lên S2)

� tiêu dùng gi�m (t� D1 xu�ng D2)

� xu�t kh�u t�ng t� S1D1 lên S2D2

� 8�9��10��:;����� 8�9��10��:;����
� T!n th�t c
a ng��i tiêu dùng: a + b

� Kho�n l�i c
a nhà s�n xu�t: a + b + c

� Tr� c�p c
a chính ph
: b + c + d

� Thi�t h�i ròng c
a xã h	i: b + d => �ây là nh#ng t!n th�t do s� l�ch 
l�c trong tiêu dùng và trong s�n xu�t khi có tr� c�p xk

� 
 0��?#�:�?��%�@��(|�Y����>��#�&��t����!�����10��&��D
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